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本报8月14日讯 (记者 张婧婧 通
讯员 杨振坤 王唯) 近日，山东省林
业厅下发了《关于公布2O16年度农民林
业专业合作社省级示范社名单的通知》，
东营市东营区生家葡萄种植农民专业合
作社榜上有名。

为推动全省林业专业合作社的发
展，根据《山东省农民林业专业合作社省
级示范社认定管理办法》规定，经县(市、
区)、市林业局审核推荐，省林业厅组织专

家评审委员会评审，确定东营市东营区
生家葡萄种植农民专业合作社等102家林
业专业合作社为2016年度林业专业合作
社省级示范社。

“入选有着严格的标准，而这些标准
也正是这家合作社出色的地方。”东营市
林业局工作人员介绍，要想入选省级合
作社，最硬性的指标就是年收入在200万
以上，入社农户不低于60家，并且合作社
要带动周边老百姓一块致富，“此次入选

的生家葡萄种植农民专业合作社年收入
已达300万，加入的农户也由最初的七八
家发展至80家。”再次，合作社的日常运营
有着健全的规章制度，并将产品注册了
商标。另外在供苗、化肥、打药、除草、销
售方面实现统一，产品的质量也得以规
范和保障。

近年来，全市各级林业行政主管部门
高度重视林业专业合作社组织建设工作 ,

积极开展示范社的评审认定活动 ,加强对

示范社的指导和服务 ,营造了合作社健康
发展的良好环境。坚持扶植壮大林业农民
专业合作社和培养林业种植大户，并组织
林企、林农到先进地区、大专院校学习、取
经。按政策落实国家贷款贴息项目，加强
规范化管理,坚持标准化生产、品牌化经营,

提高市场竞争力,发挥示范带动作用。
截至目前，全市共有国家级林业专

业合作社示范社2家，省级示范社13家，市
级示范社45家。

电脑+网线=互联网？

“大头科技”张久龙：
互联网不仅是工具，更是基因
见习记者 高玲玉

“互联网
+”已经是个泛
滥的词了，是
时候给互联网
做做减法了，
减去那些浮华
的 概 念 与 光
环，才能帮我
们触摸到互联
网的内核。在
东营创客张久
龙看来，互联
网不仅是个工
具，更是一种
思维模式、一
种基因、一种
生态环境。

东营一合作社入围
2016年林业省级示范社

16岁就创建动漫网站
引来大牌广告客户

16岁那年的暑假，正在读高一的张久龙买了一套俗
称“网页三剑客”的书。这套书中涵盖了Dreamweaver、
Fireworks、Flash三个软件的入门与使用，它为张久龙日
后创立互联网公司提前打开了一扇窗户。

那个暑假，张久龙依靠平时对编程的经验积累和书
中的知识，开发、上线了一个属于自己的动漫网站，这个
网站成了不少同龄人常常光顾的地方，甚至还引来了两
个大牌的广告客户：立邦漆和白象方便面。对一个高中
生来说，这些足以让一个少年的梦想起航。

由于住校的缘故，每月只能回家一次，张久龙的动
漫网站无法经常更新，这成为张久龙心中的一大憾事。

“想酣畅淋漓地玩转编程、网站开发”，高考报志愿时，他
毫不犹豫地报了上海交通大学与此相关的专业，并同时
辅修软件工程作为第二专业。

专业知识的支撑与大学的自由空间，让张久龙的大
学日子过得充实又有意义。2011年时，他曾为上海本地
的商铺做过一家电商生活网站，由于坚持了立足当地、
服务于当地的思路，该网站运营非常成功，这给了他从
事互联网行业更大的信心。2013年大学毕业后，张久龙
留在了上海一家互联网公司工作。

两年后，张久龙辞职回到东营。与此同时，张久龙的
好朋友、有着5年平面设计经验的曹宇也恰恰从搜狐辞
职回来。二人对互联网的一致看法让他们一拍即合———
创业。张久龙和曹宇将公司定位于网站建设、微信开发、
互联网运维以及企业品牌形象的设计。

找免费的办公室、把自家电脑搬过去办公、参加创
业交流会、路演宣传自己……一系列的“创业累”，让两
个低调又内向的“技术男”有了更多的胆量与商业思维。

不能让“互联网+”停留在概念上
培育互联网基因很重要

“互联网+”概念的提出，给不少传统企业提出了转
型方向，但大多数人对这个词的理解还停留在概念上。

电脑+网线=互联网？作为一家互联网公司的创始
人，张久龙有自己的看法：“其实互联网不只是一种工
具，而是一个闭合的生态环境，一个企业能否转型成功，
互联网基因很重要。”

对张久龙这样的互联网创业者来说，帮企业开发网
站是一项基本业务。别人帮客户做网站是套用简单、方
便、便宜的模板，张久龙却一定要做出符合企业客户气
质的网站。“网上有880元经典网站、1600元金牌网站模
板，这样的一个网站做下来六千块钱就能搞定，但后续
需要修改的地方非常多，万一再使用廉价的域名空间，
导致用户无法进入网站、甚至出现网络攻击导致安全问
题，那么损失简直难以想象。”

订制、高端成了张久龙在运营大头科技时最坚持的
原则。把“客户的客户”理解到位，是张久龙最擅长的地
方。

“人人都喜欢天上砸钱的感觉”，基于此，在为一家
黑糖瓜子公司进行推广页面设计时，张久龙和团队为其

设计了这么一个环节：每包瓜子上都有一个独立的二维
码，买过瓜子的人在扫描二维码后，就会出现该瓜子的
网站。在登陆到网站主页后，购买瓜子者可以通过拆红
包，收到来自不同企业、公司提供的红包。相比传统的刮
奖环节，这种方式提高了用户的互动。

随着人们越来越习惯使用手机、微信的各种应用，
张久龙的大头科技基于微信的第三方开发成为其一项
主要业务。在张久龙的理解中，“微信是一个有实力、有
阴谋的超级APP，是一个母平台”“人们越来越不喜欢单
独下载APP，而基于微信的很多小应用却非常受到欢
迎，这些应用更像一个个的子类APP。”

最近，大头科技的团队正在研发一个简单方便的微
信编辑器，与普通编辑器不同，这款产品多了一项悬浮
广告的功能。正常情况下，人们在阅读微信公众账号时，
只有页面滑到最底部才能够看到广告，“但通过这个编
辑器，广告永远都处于你当前手机页面的前端，让你随
时可以看到广告”，张久龙说，这是一项非常适合商家运
用的插件。他透露，这款产品目前在内测阶段，预计一个
月内上线。

为保持危机感

敢向投资人说“不”
2 0 1 6年 8月 1 2日，在本报记者

采访张久龙时，正好是他的“大头
科技”成立一周年之际。一周年，对
于一家公司的发展来说，并不是很
长。但是，对初创公司来说，团队的
拓展、市场的占有率，都需要时刻
保持谨慎、清醒的头脑。

互联网公司的成长需要风险
投资与资本市场的支持，曾经有过
公司老板来谈合作，欲给张久龙投
资，却被他婉言拒绝了，“对初创公
司来说，保持生存上的危机意识比
短时间内有资金进入更重要”，张
久龙说。

张久龙的团队目前有10个人，
平面设计师、Web前端开发、PHP

开发工程师、文案编辑每个职位，
能做到基本分工，但他自己依旧需
要身兼数职：账务、定价、大客户、
人事、网站开发。在与客户沟通时，
张久龙敏感地感觉到，推进互联网
发展目前在东营本地市场有难度。
很多老板们更习惯传统的谈合作
方式：喝茶、聊天、问清楚注册资金
才决定要不要合作。这对习惯了直
接、简洁的互联网工作方式后的张
久龙来说是很大的烦恼：“沟通成
本太大了。”

最近，大头科技已接受北京的
一家天使投资人的投资。虽然投资
金额并不大，但是张久龙说，他更
看好的是投资人本身的素质，“投
资人的人脉、影响力、思维是我更
看重的，钱不是最重要的事。”

创业面临的挑战和压力是无
时不在的，张久龙却不知疲惫地努
力着。在采访最后，他说，“很想通
过自己和伙伴们在大城市待过的
经验与思考，为这座从小长大的城
市带来新的元素。”

大头科技创始人张久龙。
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