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本报暑期营销秀进行中，继续接受报名

小报童们，本周六下午3点
去理想之城“打水仗”

本报8月6日讯(记者 李沙娜) 本报
“理想之城”杯暑期营销秀启开始4天了，
截至目前，东西城已经共有200多名小报
童参加。为了给报童们提供一个集体休
闲娱乐的机会，本周六下午3点，小报童
们集体相约理想之城百合园，一起在游
泳池内“打水仗”。

据了解，为了能让小报童们集体消
夏，玩得开心，本报为每位参加营销秀
的小报童准备了水枪，于本周六下午3

点到达理想之城后，小报童可按照领报
编号领取水枪，并参加主办方举行的

“水枪大战”。
同时，本届暑期营销秀活动时间已

经过半，活动得到了不少家长的支持。即
使妈妈每天很早起床给孩子做早餐，也
会按时带着孩子领报；即使看着孩子累
得满头大汗，需要爸爸给予帮助，家长也
鼓励孩子坚持；面对不买报纸的顾客，孩
子受到委屈，妈妈虽然心疼却依然给孩
子鼓励；面对孩子卖完报纸后脸上露出
的笑容，妈妈心里已经乐开了花。

“今天有顾客还问我，妈妈是不是我
的亲妈妈。”小报童张紫藤被误认为是被

拐来做苦力的孩子，这让孩子和家长都
哭笑不得。

“有个顾客不买报纸，还跟我说难
听的话，我很委屈就哭了。”小报童高泽
宇眼圈都红了，还是坚持卖完最后的3

份报纸。
面对种种困难，参加营销秀的孩子

用自己的实际行动证明着自己。希望读
者及市民看到这些孩子们时，不要对他
们恶言相对，别为了嘴上一时之快伤害
一个孩子幼小的心灵。您可以不买报纸，
但不要无意中剥夺了孩子磕磕绊绊走进

社会的权利，也不要因为一块钱打破了
孩子对美好社会的向往。

本届报童营销秀的报名方式如下：
1、拨打本报热线0546-8065000报名，

说明选手姓名、年龄、学校及家长联系电
话。

2、通过黄三角早报官方微信平台报
名：关注黄三角早报官方微信，直接回复

“报童营销秀”，按要求填写表格报名。
3、加入黄三角早报小记者QQ群：

292283664，注明参加报童营销秀，及选手
姓名、年龄、学校、家长联系电话。

刘慧孜成黑马 一天卖出200多份报纸
本报见习记者 解岩

“阿姨阿姨，要不要买份报纸啊。”刘慧孜面带微笑
地向明月市场里来往的行人推销着报纸。十岁的刘慧孜
虽然是第一次参加报童营销秀，可绝对算的上是一匹黑
马，她今天卖出的报纸足足有230份。

“妈妈教给我，对人们说话要很温柔很热情，即使别
人不买我的报纸，也要有礼貌，面带微笑跟他们说再
见。” 刘慧孜开心的告诉记者，“有叔叔阿姨买了报纸
还会跟我说他们支持我，让我加油，我可开心了。”今天
的连绵细雨，给小选手们的卖报活动增加了不少难度，
可是刘慧孜不怕，“下雨天卖报纸很辛苦，人少了，路也
不好走了。可我相信自己能坚持到底。我要用赚来的钱
给爸爸妈妈买礼物，还想给刚出生的小侄子买礼物。”

这次活动，刘慧孜可是得到了全家人的支持与帮
助，她的爸爸妈妈更是担当起了“报纸中转站”的重任，

他们会替不能亲自到报社的小选手领报纸。“这是今天
三个孩子的报纸，加上刘慧孜的一共有270份报纸，”刘
慧孜妈妈指着三摞厚厚的报纸笑着说，“这几个孩子都
是育才小学的，又是好朋友，当时看到报童营销秀的活
动通知就一起报名了。其他的家长都忙，我们正好有时
间，就顺带着一起给孩子们捎回来了。”

刘慧孜的妈妈告诉记者，第一天卖报纸的时候刘慧
孜的成果并不好，“她不好意思开口，报纸就一直卖不出
去。好在孩子适应能力比较快，第二天就好多了。那天卖
出50份报纸以后是一路蹦着回来的，别提多开心了。”

“刚开始觉得天热，不愿意让孩子卖，”刘慧孜的爸
爸有些不好意思，“后来看到她热情高涨，我也不知不觉
的就开始支持她了。毕竟是一件好事，可以锻炼孩子的
人际交往能力，希望她可以坚持下去，努力到底。”

一份报纸就是一块钱 做一个诚信的小报童
本报见习记者 解岩

“今天卖100份很轻松，我上次参加的时候一天卖过
150份呢。”今年11岁的牛文政是第二次参加报童营销秀
了，他对自己可是相当的有信心。“从报社领完报纸我就
赶快往安兴的早市赶，人可多了，大家都愿意买我的报
纸。但是今天下雨了，早市没开，我就去了明月市场，还是
卖掉了好多。”说起卖报纸，牛文政得意地道出了自己的
生意经，“我一般会找年轻的叔叔阿姨卖报纸，因为上了
年纪的爷爷奶奶大都会因为眼睛看不清拒绝我。妈妈还
告诉我要面带微笑，给自己一个好心情的同时也能把好
心情带给别人。”

牛文政妈妈告诉记者，牛文政是个脾气挺急的孩子，
“一开始，他情绪波动挺大的，报纸卖出去就会很开心很
有动力，卖不出去就很难过不想卖了。现在时间长了，情
绪波动也没有那么大了，报纸卖不出去也不会闹脾气，自

己踏踏实实的继续努力。”
“有一次我卖报纸的时候，一个姐姐一份报纸给了10

块钱，我说一块钱就可以了，姐姐执意要给十块钱，我就
又给了姐姐九份报纸。”牛文政说起自己的卖报经历很是
自豪，“刚开始卖报纸的时候，有两三个人拒绝我就会很
沮丧，现在就算有很多人拒绝我，我也能继续开开心心的
卖报纸，因为我通过卖报纸懂得了一个道理——— 做事不
能一下子成功，得有耐性，坚持下去。”

“上次卖报纸都是爸爸妈妈跟着他一起卖的，今年孩
子不害怕了，敢自己去卖了，他说赚的钱要存到银行里，
等到有用的时候就可以用了。”牛文政妈妈笑着说，“我不
希望孩子做温室里的花朵，这次活动主要是希望孩子能
够收获一颗平常心，遇事不急不躁，能学会如何应对生活
中的挫折就很好了。”

理解父母赚钱的辛苦 小报童也要献出爱心

本报8月6日讯(记者 聂潇潇) “这次活动让我懂得
爸爸妈妈赚钱多不容易，我以后不会大手大脚花钱了。”
卖完70份报纸，董正扬略有感触地说。

6日早上的一场阵雨下得很急，却并没有浇息报童们
的卖报热情。7点过后，董正扬和爸爸领完报纸，简单吃了
点早饭，就奔着长途汽车站去了。“昨天就是在车站里卖
的，那里的人们都在等车，比较容易卖出去。”董正扬信心
十足地告诉记者。

果然，大清早在车站等车的人不少，董正扬轻松售出
40份报纸，小家伙也越卖越起劲。10点过后，董正扬好像
进入了营销“瓶颈期”，一份报纸也没卖出去。“车站人少
了，孩子也跑累了，慢慢没了耐性，还跟我发起脾气。”董
爸爸笑着说。

“想放弃吗？那我们回家吧。”看到卖不出报的儿子垂
头丧气，董爸爸故意说道。董正扬闷着头想了一会，还是

跑去继续卖报了。功夫不负有心人，董正扬靠着不轻易放
弃的决心，终于在12点前卖光了手里的报纸。事后，董正
扬告诉记者，一时灰心是因为自己有点累，被拒绝的次数
也越来越多，“后来想想，冲爸爸发脾气是不对的，而且还
剩30份，坚持一下就能卖出去了。”

四天以来，董正扬总结了自己的卖报技巧。“语气要
诚恳，说话要委婉，有人买报的时候一定要双手递上去。”
董正扬说，“最容易买报的是带着孩子的叔叔阿姨，如果
孩子年龄跟我差不多大，就更好说话了。”

卖报的艰辛让董正扬体验到了赚钱的不易。“以前大
手大脚地花钱，从来没想过爸妈赚钱多么辛苦。我和爸爸
在网站上找到一个公益活动叫‘一个鸡蛋的力量’，就是
让贫困地区的小朋友每天能够吃到一个鸡蛋。所以我要
继续努力卖报，争取冲上排行榜前三名，除了把本钱还给
爸爸，剩下的都捐给贫困小朋友。”

我的卖报经验：遇到拒绝不放弃

今天早上，我从报社领取报纸以后，就开始了卖报行动。
我心里既兴奋，又忐忑。兴奋是因为这是我第一次当小报童，
忐忑是因为马上就要面对我的客户，担心发挥不好。

我就近选择了金大地建材市场当卖报点。我走进一
家店里，鞠了一个躬问：“阿姨，我是《黄三角早报》的小报
童，您买份报纸吧？”阿姨说：“我平时都不看报纸。”我没
有放弃，继续介绍道：“看报纸可以开阔视野，虽然手机上
有新闻，但手机有辐射，而读报纸是有益无害的。”阿姨被
我说动了，于是买了我一份报纸。

卖出去这第一份报纸让我受到了鼓舞，我的卖报行
动继续进行。最令我激动的是，一个叔叔居然预订了我一

周的报纸。我想，叔叔一定在是鼓励我，我下定决心要让
更多的人爱上读报。

当然，做任何事情都不是一帆风顺的，有的人以不识字、
没带钱、不想买等各种理由拒绝买报。虽然让我有小小的失
落，但这些困难并没有让我气馁，我一直坚持了下去。

现在我有了经验。如：微笑着面对顾客，告诉他读报
的好处，礼貌待人。这是我当小报童的收获。最后，我还和
小伙伴们到肯德基自我奖励了一下，这次用的不是妈妈
的钱，而是我们辛勤卖报的收入。这应该是我暑假里做的
最有意义的事了！ (吴振仟 胜利第五十八中学 二年
级二班 指导老师 徐燕)

牛文政在销售报纸。 本报记者 段学虎 摄

营销明星榜

本报实习记者 解岩 总结整理
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