
6个月内三度降息

楼市股市迎利好
如果说中国经济是个正在成长的孩子，那么央行就扮演着妈妈的角色。每当

经济下行压力加大的时候，央行就会降准降息，生怕经济发展栽跟头，所以赢得
了“央妈”的称呼。母亲节这天，央行又一次宣布降息，网友们戏谑道：“这个母亲
节，央妈赢了所有妈妈！”

上周对所有的东营股民来说，是个灾难性的一周。在监管层频繁喊话、两融
杠杆下调和 IPO供给骤增的多方压力下，股市出现一波大幅急跌，从调整深度和
速度看，均为本轮牛市以来之最。不过，在母亲节这天，“央妈”送出大礼，本周一
股市立即有了强烈的上涨动能。截至昨天收盘，上证指数、深成指涨幅双双超过
3%，而中小板和创业板涨幅双双超过5%。

除了利好股市外，楼市也将受益于此次降息。分析人士指出，本次降息实施
后，以贷款100万元、期限20年计算，如果按照基准利率计算，购房者每月可以减
少月供143元，20年可以减少3 . 43万元的利息支出。而加上2014年11月22日和2015

年3月1日的两次降息，贷款利率已经累计下降65个基点，同样以贷款100万元，期
限20年计算，将减少利息支出超过12 . 5万元。

利率市场化

开弓没有回头箭
本次降息，金融机构人民币一年期贷款基准利率下调0 . 25个百分点至5 . 1%；

一年期存款基准利率下调0 . 25个百分点至2 . 25%，央行同时将金融机构存款利率
浮动区间上限由基准利率的1 . 3倍调整为1 . 5倍。

业内人士分析道：“存款利率浮动区间扩大为日后完全放开存款利率做了有
效铺垫。随着金融改革提速，2015年内完全实现利率市场化已然可期。”不过，从
东营各银行的执行情况来看，实行存款利率“一浮到顶”的银行为数不多。某国有
银行东营分行的一位工作人员告诉记者：“过去银行的大多数利润来自于存贷款
之间的利息差，但随着利率市场化的提速，这块利润将会越来越小。在几年前，所
有银行的存款利息几乎是一样的，大家都执行基准利率，所以在吸收存款的时候
竞争就没有那么激烈。但现在，一年期的存款基准利率只有2 . 25%，而一些城商行
则会一浮到顶，那么大银行在吸收存款的时候将会面临更大的竞争压力。”

国泰君安首席宏观分析师任泽平指出：“结合取消贷款利率上限经验，预计
下一次降息可能取消存款利率上限。”

一降再降将成为常态

拓宽理财渠道 早作应对
央行5月8日发布的一季度货币政策执行报告称，目前各类货币政策工具都

有较大的空间，能够有效调节和供给流动性，无须量化宽松的方式大幅扩张流动
性水平。

但是，降息降准以及非常规的货币工具仍将持续交替使用。业内人士指出：
“针对目前的经济，降息还不够，如果只降息，而不增加货币供应，降息的效果也
将打折扣。因此，下一步央行还可能降准，增加货币供应，两者相互作用，才能够
发挥更好的效果。”因此，降准、降息将成为今后一段时间内的常态，百姓的理财
方式也要有相应的变化，单纯靠存款利息来理财将会变得越来越不划算。

眼下股市比较火热，但最近的大幅波动让不少市民心生去意。其实，除了直
接炒股之外，买股票型基金是个不错的选择。因为基金管理团队既有丰富的炒股
经验，又有着大批资金可运作，比个人炒股要稳健地多。除此之外，P2P网络借贷
也成为理财方式的一个重要补充，但国内的P2P平台数量较多，良莠不齐，在选
择时一定要仔细考察。生金所创始人毕龙强告诉记者：“大家可以多考察一下东
营本地的P2P平台，看看它是否有完善的风险防控机制，运作是否透明。如果一
个平台遮遮掩掩，对投资者不能坦诚相待，大家可以将其排除。”

母亲节“央妈”送大礼

降息已成常态
利率市场化渐行渐近
本报记者 李玉亮

2月降准，
3月降息，4月
降准，5月又降
息，这已是央
行在 6个月时
间内第三次启
动降息工具。
与此同时，央
行还进一步放
宽存款利率浮
动区间，为金
融改革实质性
突破进行有效
铺垫。此前，央
行分别于2014
年11月22日和
2015年3月1日
两度降息，贷
款利率已经累
计下降65个基
点，存款利率
累计下调50个
基点。面对经
济下行压力，
未来降息仍有
望持续。

今年以来，工商银行东营广饶支行大力推介自有
电商平台“融e购”。将商户的遴选、平台的宣传、客户
的拓展定为工作重点，并在一季度为“融e购”平台的
宣传和交易额提升做了重点安排，实现入驻上线商户
两户，审批待上线一户，交易额突破300万元，为“融e

购”发展及中间业务收入提高奠定了良好基础。
该行开展了“e购、逸贷一起行”活动，鼓励行内

员工个人通过“融e购”购买一件商品、办理一笔逸
贷。鼓励员工邀请亲朋好友通过工行融e购平台选
购商城商品。同时行内设立了微信公众平台，时常
推送融e购营销活动信息，强调融e购“名商、名品、
名店”的建设理念，各员工及时将信息分享到朋友
圈，进一步提高“融e购”品牌的知名度。

通过电子门楣、宣传栏、一线人员主动营销等手
段，重视网点营销与宣传，坚持以网点为阵地，进行多
渠道、多方位业务宣传。对于电子银行注册客户积极
引导其首次登录“融e购”平台，并重点介绍融e购平台
积分可抵现、质量有保证等优势，扩大了客户群体。同
时借助网上购买贵金属有折扣的优势引导客户在“融
e购”购买贵金属，给客户和银行带来双赢。

该行对辖内重点商户进行摸排，对于知名的口
碑客户进行上门营销，目前已将“驰中集团”、“天鹅
湖糖果”等优企优品推荐到融e购并获批上线。在总
行专人指导开店的同时，为其配备了电子银行专业
客户经理，及时进行后续维护。在商户正式上线后，
该行及时通过微信公众平台进行营销推荐，同时联
合商户开展“购物有礼”促销活动，积极邀请其下游
客户使用“融e购”平台订购、配货，凭借线上购物的
方便、优惠得到了客户好评与认可。 (张情情)

工行东营广饶支行

力促电商平台快速发展
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财金

想分期购车
来兴业银行

兴业银行信用卡分期付款购车，12期、24期、36

期不限车型任意选，零利息，手续费低。审批流程
快。让您提前实现购车梦想！

兴业银行汽车随兴贷的八大优势
1、不限车型，不指定经销商

兴业银行随兴贷不限车型、不指定经销商，七
排座(含)以下的非营运车辆可办理。

2、超低手续费，更可享专项优惠
享受厂家贴息的超低优惠，更可专享东营地区

合作经销商超值套餐。

3、超快审批流程
最快一个小时审批，感受兴业银行快捷服务。

4、超长还款期限，最高授信100万元
最长48个月分期付款，最高授信额度100万元。

5、灵活资格审批，简单快捷
审批条件宽松灵活，收取资料简单。

6、超五星级服务体验
优选服务专员，感受兴业银行真诚热情的服务。

7、兴业银行持卡人专享服务
根据该行信用卡持卡人的用卡年限及使用情

况，可享受免贷前调查，信用卡额度10倍授信。

8、优选车商，品质
保证

兴业银行优选东
营地区知名汽车经销
商，专享超值优惠套
餐。

业务咨询热线：
0546-8191700

更多活动，更多
信息，请关注

微信公众号：兴业银行东营分行！

随着利率市场化的推进，存款利率逐渐被松绑，这也加剧了银行揽储的竞争压力。
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