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挣钱全靠发展下线
部分微商或涉嫌传销
律师说法：盈利不靠销售产品靠抽成或涉嫌传销
本报记者 孙川

随着微店
等“ 朋 友 圈 经
济”的火热催生
了很多诸如《微
店怎样开才赚
钱 》等“ 生 意
经”，而此类书
籍也正是经济
类书籍中的小
热门。目前，每
个市民的微信
朋友圈中大概
都会有几条“诚
招代理”并展示
自己微店多么
火爆的信息，律
师表示，若是微
商仅通过发展
下线抽成盈利，
那么就很可能
涉嫌传销。

婚宴量身定制,主题酒店成“新宠”

普通婚庆公司受冷，转型势在必行

本报4月28日讯(记者 聂潇潇) 从5

月份开始，婚庆行业进入旺季。记者探访
多家婚庆公司获悉，新人逐渐倾向选择
婚宴婚庆一条龙服务的婚礼主题酒店，
业内人士表示婚庆公司转型势在必行，
必须提升服务、创意等软实力以求自保。

现在，新人都喜欢把婚礼办在气温
适宜的春秋季节，随着气温升高即将迎
来一场结婚的小高潮，各大婚庆公司也
忙碌起来。淄博路一家婚礼策划公司负
责人张先生表示，5月份确实是婚庆旺
季，公司也接到不少订单，但相较去年同
期20余个订单的火爆来看，今年5月的十
几个订单有些“不理想”。

张先生告诉记者，现在酒店都有绑
定的婚庆公司，如果其余婚庆想去办婚

宴，需要额外交场地费，价格在1000元至
3000元左右不等。“多交这么多钱谁也不
乐意，因此新人大都选择酒店绑定的婚
庆公司。”张先生表示，公司曾经也有入
驻酒店的运营策划，但无奈各酒店、婚庆
已经趋于饱和，很难再寻求新的合作。

记者探访后发现，遇到同样问题的
婚庆公司不在少数，有的婚庆公司已经
在考虑降低价格。“单纯降价并不能解决
根本问题。”经营婚庆公司多年的王先生
分析道，除了酒店绑定婚庆，东营近年有
了婚礼主题酒店，使酒店和婚庆真正合
体，“这给婚庆行业带来的冲击可想而
知”。

根据经验，王先生介绍，除了七、八
月份的结婚淡季，从现在开始一直到年

底，都会是婚庆行业的旺季。王先生所在
的文化传媒集团在5月份接到20多个订
单，“几乎每天都要忙。”之所以比其他婚
庆公司状况乐观，源于集团采取与婚礼
主题酒店合作的模式，而这些预定婚礼
策划的新人，半数以上都选择了婚礼主
题酒店。“婚礼主题酒店专门为婚宴打
造，灯光、舞台、音响、屏幕等一应俱全，
与传统婚庆相比，省去了大量人工，节约
了资源，因此价格并不比普通婚庆高，甚
至更便宜。”

王先生表示，婚礼主题酒店受追捧
已经成为不可扭转的趋势，婚庆公司必
须要转型寻求长远发展。“除了与婚礼主
题酒店深度合作，还要提升自身服务、创
意策划等软实力。”

东营往返大连航班

5月2日起每天1班

本报4月28日讯 (记者 杨玉龙 通
讯员 张明磊) 近日，记者从东营市民
航局获悉，为满足市民往返大连出行需
求，东营往返大连航班将于5月2日起增至
每天1班。

据介绍，东营往返大连航班由华夏航
空84座庞巴迪CRJ900机型执飞，东营至大
连航班航班号G52624，大连至东营航班航
班号G52623，单程全票价520元，每天1个
往返航班。

据了解，东营往返大连航班自2009年
开通以来，航空运输市场不断发展，逐步
由每周4班增加到每天1班，由华夏航空自
行执飞。近期，华夏航空推出了6折促销优
惠，大连到东营最低只需310元(不含民航
发展基金)。目前，我市有东营往返北京航
班每天2班，东营往返上海、东营往返大连
航班每天1班，东营往返成都、西安航班每
周一、三、五、日各1个往返航班。

5月1日-3日

东营高速公路免费通行

本报4月28日讯 (记者 张园园 通
讯员 聂江山 刘国兵) “五一”马上就
到了，这个假期高速还免费通行，不过相
关部门工作人员也提醒错峰出行，不然旅
途或因堵车变“囧途”。

28日，记者从东营市高速公路管理处
获悉，东营高速公路将于5月1日零时至5

月3日24时(以车辆驶离收费站时间为准)，
对七座及以下小型客车实行免费通行。

工作人员告诉记者，根据以往经验，
五一假期车流以省内游和市内短途旅行
为主，也就是说，届时马场、孤岛、仙河等
收费站将迎来车流高峰。“有驾车出行计
划的市民，最好合理规划路线，尽量错峰
出行，及时留意引导标志，提前变换车道，
避免不必要的麻烦，提高旅途质量。”工作
人员说，届时，各收费站也将增开车道，并
开设免费车辆专用车道，增设引导员进行
现场疏导，ETC车道正常使用、对使用
ETC小型客车免收通行费。

另外，根据我省高速公路交通安全条
例，小长假期间禁止危险物品运输车辆通
行高速公路，已经进入的就近驶离，否则
由交警部门责令改正，并处2000元罚款。

垦利德州路西延工程

即将开工建设

本报4月28日讯 (记者 杨玉龙 通
讯员 周鑫) 近日，记者从垦利县交通
运输局获悉，垦利即将开工建设的德州路
西延工程(永莘路至胜利黄河大坝)长7 . 5

公里，路宽6米，目前放线工作已全部完
成，计划今年竣工通车。

近年来，垦利围绕“一城一带三区”建
设目标定位，突出道路交通体系与东营中
心城的对接，加快融入东营中心城。据悉，
垦利即将开工建设的德州路西延工程(永
莘路至胜利黄河大坝)长7 . 5公里，路宽6

米，目前放线工作已全部完成，正在进行
迁占工作，计划今年竣工通车。该工程同
时列入东营路网框架总体规划，跨黄河后
利津县交通部门将继续修建连接至济东
高速，工程建成通车后，可打通贯通东营
东西的北部大通道，形成连接东营永安机
场、济东高速明集出口的干线公路，实现
东营东西城、垦利西部向西连接济东高速
的快速便捷，有效促进经济的快速发展。

“微商教程”一度火爆 现在仍是小热门
家住东营市丁庄镇的陈女士在一家企业的办

公室工作，由于平常工作比较清闲，在去年微商“风
头正劲”时，陈女士成为了一名小首饰代理人员，也
开始了自己的微商之路。“刚开始那会，真是一心想
着要做好，有时候甚至还想着‘微商创业’，发展自
己的事业。”陈女士说。

陈女士告诉记者，那段时间她只要一得空就会
刷微信，加好友，发广告。“干了一周多后，一次逛街
时发现书店里居然有关于如何做好微商的书，我就
买了下来，之后又买了一本，都是关于怎么开微店
的。”陈女士说，因为空余时间相对充足，这些书她
都读过，也试着按书里做过。

记者走访东营市多家书店发现，目前书店里仍然
有不少关于微商的书，“微商的书籍比较多，大都是针
对性比较强的，比如《日进三万三：微店这样开才赚
钱》、《微信营销与运营解密》、《微店怎么开》等，光看
题目就挺吸引人。”东营万叶书园的工作人员说。

记者在采访中了解到，微商书籍销售最好的时
候是去年和今年年初。东城一家书店的工作人员告
诉记者，微商类书籍目前走量相对开始变少了，“可
能现在商业形态逐步进入成熟期了，后来者不好赚
钱了，书也就不太好卖了。”该工作人员说，尽管如
此，微商类书籍目前仍是经济类书籍中卖得比较好
的，算是小热门。

加入微商代理服装 没赚钱还赔了不少
在朋友圈刷屏的信息中，不仅有微商们产品广

告，更有不少诸如“断货了，再预定得一周后”、“今
天成交量非常好，赚了不少钱。”等带有炫耀意味的
信息、聊天截图，而这些信息后面往往会跟着一句

“诚招代理”，微信营销真的这么火爆吗？记者调查
发现，事实并非如此。

许女士目前仍然在朋友圈里卖鞋子，但是去年
她曾经在微商上吃过一次亏，“我当时是看到朋友
转的一条招代理卖衣服的信息，在正式加入之前我
还自己买了一件衣服试了试，觉得衣服质量挺好，
就开始给这个牌子做代理。”许女士说，做代理之前
也是一直看到这个牌子卖得多么火爆，代理多么挣

钱，但是自己开始做代理后，却发现并不是那么回
事儿，“主要是卖的衣服质量太差了，与之前承诺和
卖给我的那件差别太大，而我的客户都是自己朋
友，根本没法跟客户交代。”最终，许女士从这家微
商代理中退了出来，没赚到钱不说还赔了一笔。

而曾经做过三次代理，现在已经坚决不再涉足微
商的王女士告诉记者，微商发的那些聊天截图和信息
中很多都是一个品牌的代理商统一提供的，微商发那
种表现自己产品多么火爆、代理多么赚钱的信息除了
吸引客户，还是为了发展代理商，“有的微商代理是分
级的，级别越高拿货的价格越便宜，而代理商发展自
己的代理商也能够从中抽成。”王女士说。

发展下线抽成 可能涉嫌传销
对于网上“微商仅通过发展下线抽成盈利涉嫌传销”的说法，记者咨询了山东龙合律师事务所的齐志

英律师，齐志英告诉记者，如果真的存在这种代理商本身不销售货物而是通过发展下一级代理商抽成的方
式盈利，那么这一行为很可能涉嫌传销。

“简单来说，传销就是以销售或推销货品为名义，通过诱惑拉人入会，并把入会费作为主要盈利途径的
行为。”齐志英说，如果说真的有微商代理商不是依靠销售产品来盈利，而是靠发展下线的代理抽成，大量
产品都积压在渠道到不了消费者手中，这就很有可能涉嫌传销了。

朋友圈中的微商经常刷屏。 本报记者 段学虎 摄
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