
保险公司择时促销优惠多
择时促销已经成为一种惯例，保险也不例外。五一假期临近，各大

保险公司当然不会放弃这样的机会进行宣传。记者查看了多家保险公
司的官方网站，在首页上几乎都能看到旅游险、意外险。

多家保险公司在其官网商城上推出了限时促销，还针对不同的旅
游模式推出了保险套餐，比如自驾游推荐套餐、自助游推荐套餐、户外
运动推荐套餐等，而根据旅游往往是三五成群或是家庭出游等特点，甚
至还有团购价。这些促销方式不但创意十足，也的确比较优惠。

一些保险公司通过买保险赠礼品的方式吸引人的眼球，自拍杆、红
包等成为目前流行的“礼包”。不过值得注意的是，很多保险公司的促销
活动仅限在其官网上投保或是旗舰店上投保，电话投保客户及使用第
三方账户登录的客户无法参与。

还有的保险公司与电商等联手促销，既能投保还能拿奖。比如某财
险公司就牵手京东商城，活动期间，通过其官网投保部分旅游险产品，
单笔订单保费满5 0元及以上，即可获得2 0元电子京东E卡一张，活动结
束后7个工作日内将会通过手机短信或邮件方式派发电子礼品卡。

学会更加经济地购买保险
“五一小长假，打算全家来一次苏杭三日游，朋友建议我买一份保

险，但我上网查了一下，各种旅游险五花八门，价格区间也很大，实在不
知道该挑选哪一款了。”家在东城的市民郝女士说，旅游线路、装备已经
转备好了，只差一份安全保障。

记者了解到，东营市民的保险意识与几年前相比有了明显提高，出
行一般都会购买保险，但对于如何更加经济地购买保险却不太了解。

以航空意外险为例，看似每份保险的价格不高，但如果一趟旅程中
坐两三次飞机，保险费用叠加上去也有上百元。而航空意外险的有效期
间是自乘客持有效机票并进入所乘客运飞机客舱时起，至抵达机票载
明的终点离开所乘客运飞机客舱，可见保障内容相当单一，保障时间相
当短暂。

对此，东营市一家保险公司的工作人员张经理建议：“消费者可以
购买全年航意险，保费仅为几十元甚至十几元，不限飞行次数和国际国
内航班，意外身故保额为 1 0 0万元。”对于那些经常出差或旅游的人而
言，保费差距就更大。

此外，如何经济地购买保险，当然就是货比三家，对于保障责任一
样或相似的产品，可以比较旅游平台和保险公司官网或官方微信等不
同的报价。张经理还建议，经常外出旅游的市民，可以一次性选投综合
性意外险，比每次外出旅游单投短期险要划算一些。

对景点门票捆绑保险说“不”
不少东营市民在外出游玩时，都遇到过门票捆绑销售保险的情况。

清明期间去省外旅游的朱女士向记者道出了她的疑惑。“4 0元的门票，
还得再补上5元的意外保险费，不知道这5元钱收
得合不合理。”朱女士对景区门票捆绑意外险的
合法性表示怀疑。

记者了解到，景区销售的这种保险大多属于
意外险，并且保障期间极短，只限于在景区游玩
时段，景区之外并不在保障范围内。业内人士称，
多数景区销售的保险是不记名的，消费者对于保
险的内容和条款往往也并不清楚，其保险的保障
功能其实难以实现。

因此，该业内人士建议市民不妨在出发之前
选购覆盖整个旅行期的保险。事实上，目前很多
保险公司推出的短期旅游意外险仅售几元钱，就
可以保障3- 7天的旅行期。如果消费者此前已经
购买了一年期的综合意外险，就无须再购买短期
意外险。

至于如何拒绝景区保险，市民需要自己留意门票中是否含有保险，
如果不确定可以咨询售票窗口。如果已经做足保险保障，消费者完全可
以提出不买保险，一般情况下景区也不会强制销售。

另外，值得一提的是，如果消费者的旅行含有潜水、蹦极、滑翔等高
风险运动或者要去雪山、高原等特殊地方，就需要有针对性地购买一些
保险，普通的旅游意外险中是不保高风险项目的。

近日，平安人寿宣布重点推进“重疾
先赔”和“特案预赔”理赔服务升级举措，
为不幸罹患恶性肿瘤、遭遇突发重大灾
难事故或遭受严重意外创伤的客户，提
供贴心理赔服务和专享理赔关爱。

重疾先赔：
主动探视关爱 理赔一步到位

对于投保重疾险超过两年、不幸罹患
恶性肿瘤的客户，在病理明确的情况下，
只需三日内报案，平安人寿将安排专人
上门探视，并主动代客户收集理赔资料，
优先完成赔付，让客户安心治疗，无需再
为理赔事宜操心。

东莞客户李女士于2010年9月在平安

人寿投保鑫盛重疾15万元，2015年1月10

日李女士因身体不适前往医院就诊，住
院当天即向平安人寿报案。平安人寿在
收到客户信息后，主动及时为客户送上
关怀和慰问。5天后，当知悉李女士不幸
被确诊为乳腺癌时，平安人寿立即启动
重疾先赔程序，专人上门探视，代客户完
成诊疗资料收集后收取理赔申请，当天
即完成这笔15万元的理赔结案。这样简
单快捷的理赔体验和细致入微的理赔关
爱获得了客户的由衷称赞。

特案预赔：
提前预付赔款 一解燃眉之急

特案预赔包括重大灾难事故预赔和

高额意外医疗预赔，前者针对的是对社
会影响较大、后果严重的自然灾害、公共
卫生事件或社会安全事件，平安人寿快
速预赔保险金的服务举措；后者是指客
户因意外导致身体遭受严重创伤，在预
估治疗费用超过3万，预估赔付金额超过
1万，而客户急需治疗费用的情况下，为
客户预付保险金，让客户不因医疗费用
问题延误治疗。

湖北客户秦先生于2010年10月投保
智赢人生附加无忧医疗1万元，2014年的
一天，秦先生在家劳作时不幸锯伤右臂，
被紧急送往医院治疗。经诊断，秦先生手
臂肌肉、神经、韧带等断裂，预计治疗费

数万元，这让家境并不殷实的秦先生一
家犯了愁。平安人寿接到报案后，第一时
间与客户取得联系，并在收到客户预赔
申请当天即预付1万元保险金，秦先生在
收到理赔通知书时激动地表示：“没想到
住院刚五天，就申请到了理赔款，这对我
们全家来说真是雪中送炭！”。

据统计，截止到3月底，平安人寿已
累计为66名客户送去近500万元重案先赔
和特案预赔理赔金。

平安人寿表示，未来将继续围绕“承
诺与爱”推出更多理赔服务和关爱举措，
为客户寻找理赔的理由，让客户享受全
程关爱。

新华保险作为一家专注于深耕寿险产业的国内领军保险企业，
2015年携手旗下全资子公司新华健康，在全国多个省区推出大型健康
服务客户回馈活动———“新华有爱·健康防癌”肿瘤标志物检测。活动旨
在通过科学的防癌抗癌健康讲座、先进的肿瘤标志物检测以及科学的
健康管理服务，对目前国内发病率最高的癌症病种相关肿瘤标志物进
行检测，普及宣传关于肿瘤防治的科学知识和理念，真正提高新华保险
客户以及广大民众对于癌症可防可治的正确认识，切实帮助人们改变
不良生活习惯。

自3月初活动启动至4月，新华保险7大业务片区、16家分公司已累
计举办“新华有爱·健康防癌”健康服务活动100多场 ,参与人次超过
30000人，并为每一位参与客户提供了肿瘤标志物检测服务。

今年的4月15日到21日是第21届全国肿瘤防治宣传周。世界卫生组
织(WHO)2015年2月4日发表报告预测，未来20年，全球癌症将激增57%，
并警告说目前全球正面临癌症的“大浪潮”，癌症已成为迫在眉睫的“人
类灾难”。根据WHO癌症专家研究显示，新的癌症病例将在未来20年
内，由2012年的1400万个上升到2200万个。而在同一期间内，癌症死亡
人数也将由每年820万人之间，升高到每年1300万人。我国的发病情
况亦不容乐观，目前我国癌症发病人数每年250万～300万，平均每死
亡5人中就有1人死于癌症。恶性肿瘤已成为城市人口中第一大死因，
农村第二大死因。目前我国各地医院的首诊病人早期癌仅占10%以
下，90%以上都失去了战胜癌症的宝贵时机，因此，提高癌症早期发
现率刻不容缓！

新华健康由新华保险全资设立，主要从事健康管理、医疗服务、护
理服务、医疗投资等健康医疗产业。接下来，健康服务活动还将在全国
范围内持续开展，让更多的人能够享受到新华保险与新华健康带来的
关爱和保障。

节假日保险公司促销优惠多

购买保险先货比三家
本报记者 李立红

“五一”小
长假触手可及，
做好一切旅游
攻略后可别忘
记备一份合适
的保障计划。各
大保险公司纷
纷瞅准了商机，
为即将到来的
五一出游计划
提供各种保障
选择。旅游险、
意外险品种繁
多，尽管价格不
高但差异很大，
如何能购买到
保障全面又经
济实惠的旅游
险，专家建议市
民不妨多花点
心思比较一番。

1、为了“心安”买保险
不少人仅仅为了买个“心安”，随便选择一种保险，这对自己太不负

责任了。个别保险业务员为了赚更高的佣金，不管是否是客户所需的保
险，就推荐保费较高的险种，而一旦客户出现意外，这种险种往往理赔
非常难。本想“心安”，反倒不安心了。
2、专挑保额高的险种购买

有些人在假期出游时会选择购买医疗保险，却专捡那些保额高的
险种购买，觉得“保额高保障就肯定好”，其实这也是误区。保额不等于
保障，保额高也不代表保障就全，产品不同，其保障保额也不同。尤其是
购买一些海外保险，若选择去美国等医药费较高的国家旅游，那么医疗
险的保额就不能低于20万。
3、旅行社投保了就不用再买

很多跟团旅游的人，都认为“旅行社投保了就行”，实际上在旅行途
中，如果遇到意外，旅行社只负部分责任，只为自己的疏忽或过失而“买
单”，而旅客因自己的原因，造成意外的情形就不在保障范围之内。所
以，并不是旅行社投保了就行。
4、跟风购买保险

跟风购买保险，也是最忌讳的。在旅游期间，按需购买适合自己的
保险，如果是短期旅行，可以关注短期出游旅行全程保障的旅游类意外
伤害保险；如果乘坐飞机、汽车等交通工具旅游，就要购买乘坐交通工
具的意外伤害保险；如果选择出国游，最好选择一些海外保险，保障更
高些。

另外，在购买保险时，一定要看清保险的合同，了解清楚自己通过
这份保险能获得哪些保障，保险合同中提到的免责部分是哪些，务必要
仔细阅读。

平安人寿服务升级
业内首推“重疾先赔”“特案预赔”关爱举措

逾三万人参加

新华健康服务客户回馈活动

相关链接：

小长假出游购买保险的四大误区
本报记者 李立红
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