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东营彩友喜获七乐彩头奖 投注站上鞭炮齐鸣
在进入春意酥怀、繁美丰盛的四月，东

营彩友的运气可谓是一发不可收拾，连续
收获多注双色球二等奖，3D十万元以上单
选奖。在4月17日晚开奖的七乐彩第2015043

期中，我市黄河路鲁班公寓福彩第37050710

号站中得当期一等奖一注，奖金2149239

元。
素有“百万富翁生产线”美誉的七乐

彩，给彩友们带来很多惊喜和希望，东营彩
友更是一次次冲击中彩市中的大奖。这次
开奖的第2015043期七乐彩，全国共开出头
奖两注，其中一注在东营彩市美丽绽放。

销售员禹姐在第一时间发现站点中出
一注二百多万的头奖后，高兴的张罗着竖

拱门、买鞭炮、瓜子花生喜糖，和大家一起
同乐，也盘算着借此机会好好提升一下自
己站点的人气。4月20日中午，37050710号站
点门前鞭炮齐鸣、喜气洋洋，吸引了很多过
路的人。东营福彩的工作人员也来到站点，
为站点送来喜报。

说道站点上到底谁中了大奖，禹姐笑
着说，自己还真的没有印象，因为站点上大
多是年轻人，玩群英会的、刮刮刮乐的很
多，谁中得的大奖真的没有印象。不管谁中
的，我都高兴，都为中奖的彩友开心。

东营福彩也提醒中奖彩友，尽快来福
彩中心兑取您的幸运大奖。东营福彩中心
兑奖联系电话：0546-8337175。 (张亚萍)

4月16日—19日，东营黄河国际会展中心
举办了为期四天的“东营春季汽车博览会”，
现场彩旗飘扬，靓车荟萃，人流如潮。福彩刮
刮乐也恰逢其会，东营福彩中心组织了前来
开展小卖场活动。

小卖场活动吸引了前来观看车展的广
大市民、车友们，同时为人们奉献爱心，赢得
大奖搭建了平台，在宣传福彩公益文化的同
时，也提升了福彩刮刮乐的社会认知度。福
彩刮刮乐小卖场设在了展厅的入口处，可谓
是近水楼台先得月，前来看车、选车的市民
第一眼就看到了福彩刮刮乐红黄相间的帐
和宣传横幅。

刮刮乐小卖场成为了车展期间一道亮
丽的风景线，吸引着众多热爱福彩的人们驻
足和参与。随着人气的增多，围着小小的帐
篷，人群越来越多，很多市民纷纷走进小卖
场一试身手。

刮刮乐小卖场促销活动的开展丰富了市
民的业余生活，也为他们送去了奉献爱心收
获幸运的机会，在进一步弘扬了福彩的发行
宗旨的同时也扩大了福彩的彩友群体，吸引
更多的人关注和支持福彩事业。 (张亚萍)

激情助阵东营车展
刮刮乐销售火爆

36岁，正是一个充满力量的年龄，正
值奋斗的时候，正是担负着照顾老人孩
子的责任，却被尿毒症死死缠住，将他与
幸福远远的拉开，于是能够健康的活着，
便成了他一个简单而奢侈的愿望。

2 0 1 3年对于正是家里顶梁柱的闫
大哥，遭遇了生来最大的厄运。正值风
华正茂的他感觉到身体不适，到医院检
查患上了尿毒症，突如其来的病症无情
的降临到他头上，从此打乱了他的正常
生活。治疗期间，家人承受着精神打击，
他遭受着病痛的折磨，家庭背负着沉重

的债务负担。
进入闫大哥的家里，首先映入眼帘

的是成包成包的药盒。闫大哥介绍说，现
在他的病情基本上稳定下来，但是仍需
每周做一次透析，每月仅透析的费用就
高达2000多元，另外还得药物辅助治疗。
由于近几年陆续治疗，家中已经债台高
筑，加之父母年仅七旬，不能劳动；孩子
正在上小学，家中仅有的收入就是妻子
打工所挣一千多元维持。

东营福彩通过《黄河口晚报》得到了
闫大哥患重病需要帮助的事情，为他送
去福彩爱心救助金4000元，并向他提供
的民政救助的相关信息。闫大哥激动地
说，患病两年多来，得到了政府民政多方
面的帮助和鼓励，谢谢大家的关心和厚
爱，自己一定坚定信念战胜病魔。

人生在世总会有各种的磨难在等待
着我们，人生有低潮也有高潮，逆境中也
许一束阳光，一次温暖，就会让前面的道
路不再艰难。东营福彩爱心一直在行动，
关爱一直在继续，彩友们是最大的公益慈
善者，彩友们队伍一直在壮大，爱心一直
在延续，温暖一直在蔓延。 (张亚萍)

传递爱温暖心
东营福彩爱心救助尿毒症患者

东营部分实体书店尝试转向体验式、复合式经营

让读者感受“悦读”的与众不同
文/片 本报记者 孙川

卖咖啡、卖艺术品

书店转向复合式经营
“相对于网店，实体书店需要拥有巨大的人力和租金成本，和网店

拼折扣是没有出路的。实体书店必须要找出自己与网店最大的差异点，
这个差异点就是购物体验。”万叶新空间的店长王聪说。

王聪介绍，万叶新空间是筹备很久后的一个尝试，也是一个经验的
累积。“未来我们可能会更多地倾向于体验式消费、复合式经营。这主要
是了应对越来越高的人力和租金成本，也是因为目前单纯的买书环节
已经不足以吸引顾客。

“传统实体书店大都是一排排书架或者书桌，基本没有让顾客坐下
阅读的空间。”王聪说，而万叶新空间则是为顾客提供桌椅，甚至还有可
以坐下来喝杯咖啡的地方，“这些都是希望顾客能有一个好的阅读体
验，让顾客在阅读中爱上一本书，从而购买。”

记者在万叶新空间看到，除了阅读区、小咖啡厅等区块，还有名为
“松果生活”的工艺品销售区。一位店员告诉记者：“喜欢我们这个书店
的人大多是‘文艺范儿’较重，加上书店特有的文艺氛围，能让他们有一
次轻松愉悦的阅读体验，这样就更利于促进消费。”

据了解，万叶新空间目前已经开业两月有余，周末最多一天能够接
待300多人。梁浩说：“目前的销售情况已经超出了我们之前的预期，做
这种书店本身就是摸石头过河，我们要慢慢摸索经验。”

随着网购
图书、电子书籍
的不断发展，实
体书店均受到
不同程度的影
响，虽然东营的
多家实体书店
都表示冲击不
那么明显，但是
在经营趋势总
体下降的情况
下，已经有书店
开始尝试“体验
式阅读”的经营
模式了。

主打学生教辅类书籍

书店针对性经营
22日中午，记者走进位于济南路的明珠书店，看到书店里有不少前来购买辅

导教材的中小学生。
“书店附近有小学、初中和高中，所以书店主要是针对学生教辅书籍这一

类。”书店工作人员介绍，因为学生多，“加上我们书店教辅材料又比较齐全，这类
图书销售一直比较稳定。”

在书店记者看到，一楼展销的主要是针对年轻人的励志类文学读物，整个二
楼一半是名著，其他的都是教辅材料。“一楼励志类、畅销类书籍主要是针对爱读
书的年轻人。”工作人员说。

而在另一家书店，记者看到，也有下班的市民前来逛书店，但是人不是很多。
书店的工作人员说，由于是工作日，来书店的人要少很多，大多数趁中午头来书
店的都是在周围上班的年轻人，平常可能又比较喜欢看书，所以会抽空来看一
下。“他们这些大都是遇到喜欢的书会买，但是到了周末，可能就有人专门是来买
书的。”

学生和30岁以上市民

成实体书店消费主力
东营万叶书园的策划经理梁浩已经在实体书店从业多年，他说，相比北京、

上海等大城市，东营目前受网购的影响相对较小，但实体书店图书零售行业面临
的冲击是确实存在的。“一个很重要的原因是20岁到30岁的年轻人购书相对少，
这是目前书店受到的最大影响。”

记者在采访中了解到，在校学生和30岁以上的市民是目前实体书店的消费
的主力。梁浩说：“学生的教辅材料是硬性需求，而30岁以上的市民往往是给自己
的孩子购买画册等儿童读物，同时这个年龄段的市民也会购买自己喜欢的文学
类图书阅读，目前这两部分销量比较好。”梁浩明显感觉，在销售中20岁到30岁之
间的市民的图书购买欲望不强。“可能有不少这个年龄段的年轻人会经常购买、
阅读文学畅销书等类型的图书，但是目前他们的购买欲望不论是与之前相比还
是与30岁以上的市民比都有很大差距。”

梁浩还说，像《爸爸去哪儿》等迎合时下热点的文学作品往往在短时间内销
量会有突破，“这些书籍不像少儿类、文学类图书、辅导书籍等那么稳定。”

对于很多城市书店举办的签名售书，梁浩介绍，由于东营缺乏具有影响力的
出版社，所以想办一场成功的签售会比较难。“请一些知名作家可能效果会很好，
但是却非常难协调，而请不那么火的作家则不会有多好的效果。”

22日中午，学生们到书店购买教辅书籍。
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