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中心牵线搭桥建平台
东营农产品企业抱团“闯网”
东营市农产品通过提高影响力，共同开辟农产品线上市场
文/片 本报记者 孙川

1 5日，在
东营市农产品
电子商务公共
服务中心企业
对接会上，东
营市多家农产
品生产、销售
企业与产品电
子商务公共服
务中心达成了
入驻意向，而
在这之前，有
十多家企业已
经成功入驻。
东营市农产品
电子商务公共
服务中心将为
东营市的广大
农产品生产、
销售企业提供
一个交流学习
平台，让农产
品电商聚集到
一起，共同开
发农产品线上
市场。

通过提高平台影响力

帮助商户“打”市场
“目前，服务中心的运营模式主要分两块，一

个是淘宝网特色中国·东营馆的运营，一个是东
营市名优特农产品O2O体验馆。”马踏诚介绍，目
前淘宝网特色中国·东营馆还未正式上线运营，
但是其运营模式中打造品牌、扩大营销、搭建综
合平台等内容对入驻的电商都有借鉴意义。

记者在服务中心的农产品展厅看到，已经有
部分动作快的电商将自己的特色展品摆了出来。

“电商入驻完成后，我们将整合入展厅产品，通过
转嫁店铺，实现线上所有销售品类展厅内均有陈
列，展示的产品上都有店铺二维码、宝贝二维码、
微信公众平台二维码等。”马踏诚说，客户可先到
体验馆中“实地”考察一下产品，觉得产品好再从
线上购买。

公共平台的推广是服务中心提供给入驻商
户的重要“资源”之一，“服务中心将通过多措施
来提高自身的影响力，平台影响力出来了，平台
上的商家也就有了更广阔的市场。”马踏诚介绍，
服务中心将通过推广标准化产品，运用微信推
广、团购网站等目前比较受欢迎的方式进行多维
度品牌化，同时企业、店铺将与公共服务中心全
程链接，互相推广。

因具有拓展特色产品知名度、传播本地文化
等作用，旅游产品的推广也将成为服务中心打开
市场的重要措施之一。“目前我们展厅里已经有
不少礼盒装的农产品，这种农产品可以做礼品和
旅游产品来销售，我们的旅游产品销售的亮点在
于我们可以负责配送，游客在东营购买了特色农
产品，留下自己的信息，我们负责将产品邮过去，
这样一来方便了游客。”马踏诚说。

马踏诚介绍，通过以上各种方式将服务中心
的影响力做出来之后，各入驻电商将共享这一平
台带来的便利，“大家通过平台打开市场，同时入
驻商家在打开市场的过程中也提高了知名度，知
名度提高后的电商又能在销售活动中提高服务
中心的影响力，这样便形成了良性循环。”

已有部分企业产品入驻服务中心展厅。

农产品电子商务公共服务中心

服务东营市农产品各电商
“东营本地的特色农产品很多，比如黄河

口大闸蟹、黄河口大米等，但是都还没有较大
的影响力，东营市农产品电子商务公共服务中
心就是要为东营的优秀特色农产品提供一个
互相学习、共同发展的平台，同时通过电子商
务培训等让农产品电商专业化发展。”东营市
电子商务行业协会会长李国光介绍。

“入驻服务中心的意向企业中有一家销售
优质面粉的电商，销售量挺好，看准了网上现
在非常火的蛋糕粉、面包粉，但是却很难找到
合适自己的生产厂家。”李国光说，其实东营广
饶只有一家生产面粉、蛋糕粉、面包粉非常好
的企业，设备也非常完善，“有了服务中心这个
平台后，完全可以将这两家的优势整合起来，

共同开辟东营本地蛋糕粉、面包粉的线上市
场，不仅如此，还可以通过烘焙企业的电商，提
供线上定制蛋糕等特色服务。”

据了解，东营市农产品电子商务公共服务
中心是东营市电子商务重点扶植项目，主要是
为东营市农产品电子商务提供标准化、信息
化、规模化的服务，采用政府主管、企业运营、
市场为主的运作方式，将实现“政企合作、落地
深耕”的区域性电子商务公共服务模式。

此外，记者了解到，服务中心除了承担着
农产品电子商务的培训、东营市名优特农产品
O2O体验馆的运营以及全市农产品外部接洽
及资源整合等相关工作外，还将负责淘宝网特
色中国东营馆的运营工作。

可常驻可流动服务中心

还能帮着经营网店

随着服务中心设施的不断完善，达成意向
的企业将逐步入驻。记者在采访中了解到，入
驻服务中心的企业必须要保证入驻产品的质
量，服务中心也将对在售产品进行监督，从而
保证提供给客户最优质的特色农产品。“服务
中心筹备之初，电商协会的工作人员跑遍了东
营各县区，考察了具有本地特色的、发展较好
的农产品生产、经营企业，并选出了50多家企
业。”李国光说。

这些企业中有的已经有了自己网店、有
的则是想要做电商但还不知道怎么做，为此
服务中心设计了多种入驻模式供各企业、商
家选择。据介绍，生产企业入驻有三种方式：
企业可以仅让自己的产品入驻O2O体验馆，
通过服务中心进行独立营销；也可以在服务
中心的协助下建立自己的电商商铺，服务中
心将提供培训、共享资源等全力协助商铺的

“孵化”；还可以将自己的产品托管到服务中
心的其他商铺进行代运营，这种方式的好处
是省时省力。

“对入驻的淘宝店铺，服务中心提供常驻
和流动两种方式，对常驻的店铺，服务中心将
提供专业美工、运营等服务或者指导。”东营市
电子商务行业协会秘书长马踏诚说，流动入驻
的店铺也能够接受服务中心提供的运营技巧、
活动指导等培训。

山东景明海洋科技有限公司是最早入驻
服务中心的农产品企业之一。其经理刘帅告诉
记者，目前景明水产有包括天猫旗舰店、淘宝C

店等在内的4家线上店铺，但目前影响力还不
够，网站访客流量较少，“加入服务中心之后，
电商聚到一起可以互相学习，还能享受服务中
心的专业培训。通过服务中心的平台，我们的
线上销售肯定会上一个台阶。”
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