
投资偏好 起购金额 销售时间 产品期限 预期收益率 参考收益

流动型 5万 工作日7:30-15:15 按天计息当日起息 4 . 80% 6 . 57元/天

稳健性

5万

2015 . 3 . 13-3 . 19 14天 5 . 00% 95元

2015 . 3 . 13-3 . 19 28天 5 . 45% 209元

2015 . 3 . 13-3 . 19 84天 5 . 50% 632元

2015 . 3 . 13-3 . 19 168天 5 . 55% 1277元

2015 . 3 . 13-3 . 19 180天 5 . 70% 1405元

30万
2015 . 3 . 13-3 . 19 168天 5 . 65% 7801元

2015 . 3 . 13-3 . 19 180天 5 . 80% 8580元

贵宾版
50万

2015 . 3 . 12-3 . 19 182天 5 . 70% 14210元

2015 . 3 . 11-3 . 18 370天 5 . 80% 29397元

100万 2015 . 3 . 18-4 . 1 1年 6 . 80% 68000元

华能信托 300万

2015 . 3 . 13-3 . 20 80天 6 . 20% 40767元

2015 . 3 . 12-3 . 17 184天 6 . 40% 96789元

2015 . 3 . 11-3 . 18 365天 6 . 50% 195000元

金融产品打出“组合拳”

小微企业融资难题一站式解决
“东营分行自成立之日起，就始终坚持稳健经营、严格管理、狠抓服务的工作

思路，各项业务取得了较快的发展。”任波告诉记者，截至2015年1月末，兴业银行
东营分行的人民币存款余额达到50 . 96亿元，授信企业达到120家、小微企业及私营
业主126家，各项信用业务余额合计88 . 69亿元，其中流贷32 . 65亿元，承兑及信用证
40 . 54亿元，各类债券发行15 . 5亿元，有力支持了东营经济发展。

面对激烈的同业竞争，兴业银行始终坚持不断创新金融产品。在扶持小微企
业方面，该行推出专属融资产品，以抓资产、高时效的“易速贷”为主打，以创新还
款方式、减轻到期还款压力的“连连贷”为配合，以免担保的“交易贷”为跟进，打
造小微信贷“三剑客”，为解决小微企业融资难题提供一站式服务，成为同业市场
上小微信贷产品的佼佼者。“小微企业是国民经济的重要组成部分，通过支持这
些企业，我们有力地助推着东营经济的发展和黄蓝战略的实施。”任波说。

丰富的理财产品组合也是兴业银行东营分行的一大特色。据介绍，该行不断
加快财富业务转型步伐，切实提升零售财富管理专业能力，加强零售财富业务营
销服务体系建设。天天万利宝、现金宝1号、钱大掌柜等多款常规型理财产品，为市
民带来了丰厚的收益。2014年12月在网易“金钻奖”评选中，兴业银行荣获“最佳个
人理财产品奖”。

特色信贷助力环保事业

为经济输入“绿色血液”
据统计，目前东营市的银行业机构已经达到26家。兴业银行如何能在东营市

场上占有一席之地呢？“创新，是我们最大的优势”，任波介绍，兴业银行将继续努
力适应金融脱媒的发展趋势，进一步巩固大投行、大财富、大资管业务格局，努力
走差异化经营之路，打造特色竞争优势。

兴业银行是国内同业中较早意识到环境问
题所带来的挑战和机遇的银行。作为我国首家

“赤道银行”，该行大力发展绿色信贷，针对节能
环保领域企业客户的多种金融需求，不断创新
升级，不但重新构建了环境和社会风险管理制
度体系，全面改造了传统信贷业务流程，还设置
了专门的管理机构———“可持续金融室”，推动
了整个经营模式的转变。任波说，短短半年时
间，东营分行已累计为正和集团、华联集团等5

家企业发放各类绿色金融能效贷款6 . 25亿元，
“预计每年可减排超过200万吨的二氧化碳，相
当于关闭7座60兆瓦的火力发电站。”

经过20多年的发展，兴业银行金融市场业
务优势明显。银银平台是在国内率先推出的银
银合作品牌，结合了互联网金融和线下金融的
完整服务体系，现已基本实现金融同业客户关
系管理的全覆盖。同时，兴业银行始终以客户为

中心，以为客户创造价值为导向，以投资银行、贸易金融、现金管理“新三强”为主
线，不断地进行产品创新，企业金融和零售业务创新产品达上百种，为客户提供
更加个性化、专业化的综合金融服务方案奠定了基础。

为经济输入“绿色血液”
在转型中“弯道超车”
访兴业银行东营分行行长任波
本报记者 李立红

兴业银行
2014年6月进驻
东营，在东营的
众多银行中属
于“后来者”。但
在经济转型升
级的过程中，兴
业银行发挥“后
发”优势，凭借
不断创新金融
产品，优化业务
结构，在短短的
半年内，兴业银
行迅速在东营
站稳了脚跟，并
有望在经济“新
常 态 ”中 实 现

“弯道超车”。近
日，记者专访了
兴业银行东营
分行行长任波，
看看他是如何
掌舵这艘金融
巨轮的。

东营，朝气蓬勃，飞速发展是这个共和国最年轻的城市首
屈一指的代名词。如一缕春风，兴业银行款款而至，给东营这
片广阔的土地带来了春天般生意盎然的绿色。“绿色金融”、

“赤道银行”，兴业银行就这样用一种不一样的姿态来到了东
营人民的面前，给东营的百姓带来了全新的金融体验。

“兴业银行东营分行的成立，是兴业品牌的又一次胜利延
伸。我们将始终坚持与客户‘同发展、共成长’和‘服务源自真
诚’的经营理念，致力于为客户提供全面、优质、高效的金融服
务。”兴业银行东营分行行长任波说，创新，是兴业银行持续发
展的不竭动力，也将成为兴业银行与东营人民连枝共冢的誓
言。

102 . 08亿，这是东营分行开业当天创下的各项存款数字。
其中，对公存款达9 2亿元，储蓄存款超1 0亿元。这不仅刷新了
济南分行辖内经营机构有史以来开业当天存款业绩的新高，
同时也开创了东营市新建机构开业存款的新纪录。这一存款
数字，使得兴业银行在东营当地打造了良好的品牌形象和社
会影响力，在严峻的市场形势和同业竞争中取得了瞩目的发
展成绩。

一个优秀的团队，永远不会满足于它既得的成绩。开业刚
过，东营分行就已经制定出了分行今后的工作计划与重点。业
务上，他们切实加大调研走访力度，扎实开展工作；管理上，加
强风险控制，在保持业务稳定发展的同时，防范各类风险的发
生。东营兴业人不断学习，强化培训，创新产品，打造品牌。

开业以来，东营兴业人团结一致，紧紧围绕在领导班子的
指挥下，以服务大众为宗旨，以为人民带来全新的金融体验为
基调，以推动黄河三角洲地区经济发展和服务地方百姓为己
任，立足新起点，谋求新发展，实现新跨越，以最短的时间跻身
当地主流银行行列。兴业银行东营分行这颗冉冉升起的新星，
将在以黄蓝两区国家战略为背景的天空里呈现出绚丽夺目的
色彩！ （本报记者 李立红)

多管齐下助力黄蓝经济

与东营共赢并进
面对国家宏观经济中出现的“新常态”，兴业银行东营分行已

经做好了多手准备。“我们将会从六个方面着手，奋力开拓，助力
东营经济发展。”任波告诉记者，新的一年里，兴业银行将继续支
持与国计民生紧密相关的重点城市建设项目；继续践行“绿色信
贷”的原则，择优支持东营的绿色环保产业；不断推动服务“重心”
下沉，对具有市场、资源、技术、区位及管理优势的优质客户给予
支持；加强对中小企业尤其是小微企业的信贷支持；视维护地方
金融环境为己任，积极履行社会责任；不断进行产品创新和产品
组合，树立起“买理财、到兴业”的招牌，为广大市民提供多元化投
资理财渠道。

小微企业金融方面，2015年，兴业银行将继续以产品创新为小
企业金融服务突破口，不断创新、提升小企业金融服务产品的专
业性、针对性与适用性。同时，该行将不断推进小微企业专属组织
体系、专属业务流程、专属风险技术、专属激励约束机制和专属资
源配置体系建设，打造小微企业“六项专属机制”，为东营市的中
小微企业客户提供高效、专业的综合金融服务，助力小微企业成
长，推动地方经济发展。

“东营是一片经济发展的沃土，黄蓝两大国家战略在这里叠
加，为东营的发展带来了巨大的机遇，这里还有一大批优质企业
和优秀的企业家，经济发展后劲足、潜力大。”任波表示，兴业银行
东营分行将全面蓄力，支持东营实体经济建设，为东营人民提供
更好、更优的金融服务。

财智人生 相约兴业

更多信息请关注微信公众号：兴业银行东营分行，更多活动、更
高收益等着您！！

打开微信，选择查找公众号，搜索：兴业银行东营分行或CIB-dy，
或者直接通过扫描左侧二维码，即可关注兴业银行微信号。

财富热线：0546-8387111,0546-8386555
地址：山东省东营市府前大街80号（府前大街与康洋路交汇处）

兴业开鹏举 东风启壮图

兴业银行东营分行员工正在接受礼仪培训。

兴业银行东营分行员工微笑服务。
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