
楼市低迷让开发商绞尽脑汁
在宏观调控不断深入并取得成效的市场环境下，东营楼市销售相比之前萎缩

不少，使得开发商的打折让利等促销活动更活跃。同时，在这样的市场环境下，也是
考验房企“诚信”度和销售服务水平的最佳时期。

据记者了解，目前楼市销售服务中，仍然存在虚假促销、虚假折扣、误导消费者
等诸多购房陷阱。一些房企低至“4000元/平方米”、“5780元/平方米”的虚假起价、虚
假均价，让很多置业者乘兴而来，扫兴而归。纵观目前楼市，遵守销售规则并注重销
售服务的多为品牌开发商，而一些非品牌开发商根本就不在乎销售服务细节，只是
想通过一切手法卖房子。

销售细节反映企业整体水平
“一个好的房地产品牌，会更加注重销售服务细节，比如置业顾问的职业素养，

楼盘的整洁度以及销售价格的明码标价、合同没有霸王条款、样板间如实反映项目
情况、没有误导消费者的说辞、也没有延期交房和出现问题推诿或不解决的情况。”
东营某楼盘销售经理如是说。

在复杂的市场环境下，开发商越应该提高品牌意识和服务意识。在市场经济逐
渐膨胀的今天，卖方市场供过于求，致使购房者的眼光越来越挑剔，消费者也能从
销售服务细节，看出一个企业的品牌实力和服务水平，判断这个房子买还是不买。
因此，在目前房地产消费中，产品已经不能完全反映购买商品房的整体水平，只有
将产品、销售服务及物业服务联合来看，才能衡量出所买商品房的整体情况。

购房之前三思而后行
随着房地产市场的发展，物业管理服务作为房地产开发的延续和重要组成部

分，其作用和地位正在不断提高，已经成为房地产品牌形象体现最充分、最长久的
一个环节。买房就是要住的舒适，好的物业可以提供人性化的服务，比如生活中必
备的水、电出现状况时能及时得到解决，而不是将业主置之不理。只有完善到位的
物业服务，才能让房地产被正常地使用和消费。

而置业者只有完全了解开发商的服务细节，才能对物业服务及购买后生活情
况全面了解，认识物业管理人、管理者与消费者、售后服务软件等方面情况，从而决
定是否选择购房，而不是听信开发商的疯狂销售策略和别人的一面之词。

因此，专家建议：消费者买房子的时候，一定要到项目现场进行实地考察，不仅
要看《国有土地使用证》和《商品房销售预售许可证》的原件以及销售顾问的服务细
节，而且还要看交房小区的物业服务的水平和细节。因为良好的物业管理服务有利
于维护房屋购买者或投资者的利益，为企业品牌及物业达到保值、增值的目的。

对于大多数人来说，买房是一辈
子的大事，但买房要了解的知识实在
是多，两会前降息释放货币宽松信
号，三月份房价或将上涨，对于刚需
自主的购房者来说，降息本身是好
事，买房的好时机已经到来，买房不
管从交易流程、购房纳税还是装修硬
件，这些项目都是需要谨慎的事情。

但是，在购房中需要注意什么事
情，也是让人深思的问题，除去房子
本身的硬件设施之外，安全购房的

“八大纪律 八项注意”也是不可忽
视的，记者也从多方面收集资料并参
考相关数值，给大家提供置业参考。

合理调整资金分配 家庭支出优化
资金分配合理可以使家庭生活更加

优化，在自己有足够资金买四居室，我们

便可以购买三居室，如今高房价的楼市，
还有存在了很多不确定的因素，整体楼市
正在软着陆，很多购房者和房地产商正在
处于观望状态，就目前形势来说，买房投
资并不是一件明智之举，时而变化的央行
加息减息也打乱了原本计划的月供，如果
家庭有不可预知的支出，便不至于会因为
买房子而拮据。

小区配套设置至关重要
如果家门口有便利的超市和市场，

每天就能正常合理的开支和饮食，早晚
去市场购买新鲜的水果蔬菜，尤其对于
孩子来说很重要，如果是临近公园，早上
晚上可以畅通的呼吸新鲜空气，提高自
己身体素质。

周边居住人群影响小区整体素质
很多开发商也意识到如今商圈的问

题，纷纷打出高档人群住宅，白领公寓等
看似高素质的人群居住环境，素质高的邻
居也会提升自身档次，比如，如果大家居

住的环境邻居都是非常有公德心，不会随
便扔垃圾的人群，那么整个小区环境也会
保持优美。

查看房地产相关证件
购房者在挑选自己中意的楼盘的时

候，不要只一味的看小区是不是漂亮，价
格是不是便宜，没有预售许可证的楼盘会
给后续证件办理和居住造成不必要的障
碍，进行预售的商品房必须符合相关条件
并办理预售许可证。

交定金需要三思
很多开发商善于扬长避短，在认购书

上会隐藏很多猫腻，很多粗心大意的消费
者不会条条框框阅读，就会给自己带来很
多麻烦。最好在领认购书之前，要求开发
商以书面的形势列出需要缴费的清单，确
保每一项的收费合理，但如果出现了不应
缴纳的款项而因为你的疏忽大意已经缴
纳，也不必担心，消费者协会会帮你维护
权益。

验收房子需要仔细查清
很多购房者交完钱在房子验收的时

候大呼上当，认为交出的楼房与当时承
诺的不相符合，购房者在收房的时候应
该检查开放上验收资格证书，应该检验
是否按照小区规划图进行，消费者有权
利拒绝收房。

物业服务很重要
物业管理好，让居住者放心很重要，

很多物业不合理收费，却没起到该有的作
用，公共设施毁坏，环境脏乱差，置业首选
信得过的物业。

避开投资客聚集区
投资者云集的小区水分一半都比较

大，通常用于投资的楼盘入住率都非常
低，所以周边配套跟物业都不会很齐全，
很多居住的业主无法正常生活，所以购房
前应该避免这种投资房云集区。

(本报综合)

3月8日女人节，一场“快闪行动”在东城银座活力上演！热
情的青春美少女大跳流行舞蹈“小苹果”，赢得了过往行人的
一致关注与喝彩……

天降惊喜：热舞小苹果 闪“袭”东城银座
平静的银座大厅、次序的购物人群、沉闷的现场气氛……

突然之间动感十足、嗨爆全场！这样的画面，你可见过？3月8

日，东城银座“快闪”现场，吸引了无数行人驻足观望。耳熟能
详的《小苹果》之后，一首首时尚流行的音乐不断地在耳畔回
响，越来越多的舞者加入到原来的舞蹈队伍之中一起享受快
闪魅力。连跳了多支歌曲之后，姑娘们迅速离开“热舞”现场，
剩下一众路人流连忘返。

原来，这是恒大黄河生态城三月份“快闪”活动的首场表
演！能够得到全城人的一致喜爱，实属难能可贵。接下来，快闪
第二站(3月15日)将在东城民建购物广场盛大开演，第三站(3

月22日)和第四站(3月29日)将在东城银座、东城百货大楼和东
城民建购物广场同步进行。你还没有体验过全民“快闪”的刺
激吧？恒大黄河生态城盛情相邀，连续多场“闪”袭油城，可别
错过了呦！

活动初衷：闪出快乐新生活
“我们希望通过这种微小的举动来为大家平凡的生活增

色添彩，带给大家更多的快乐、拥有更好的生活。同时，这也是
我们恒大地产人文关怀的一种落地表现。”据悉，本次“闪”袭
东城银座活动不止在现场掀起温情热潮，还在网络上引起了
热议。有很多市民及热心网友纷纷将自己拍摄的“快闪”照片
上传到微信、微博、论坛等媒体，进而引起了各自圈中好友们
的转发与讨论热潮。

2015开春钜惠，恒大黄河生态城39#楼奢装四室特价加
推！典藏房型、观景王座，准现房发售，限期抢购！升级版新品
豪宅，四室户型三卧朝阳，绝无仅有的臻品美宅带给您层峰级
的居家享受！39#楼王新品底价特推，满屋豪装免费附送；5400

元/㎡起全城热抢，超低首付3 . 6万起礼献东营名门！

楼市
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虚假宣传、虚假折扣

购房不要被诸多陷阱迷惑
本报记者 侯晓芸

在每年的
3·1 5消费者投
诉中，关于销售
服务的投诉屡
见不鲜，各种虚
假销售广告让
消费者应接不
暇。所以销售服
务细节不仅是
安全消费的有
力保障，还是避
免上当受骗的
鉴别法宝。

买房八项注意 置业安家好参考

“小苹果”闪袭东营

恒大引领全城狂欢

阳春三月，万物复苏，春暖花
开。在这生机勃勃的日子里2015

年3月14日上午，西苑丽景项目将
在销售中心举行业主“拥抱春天

播种绿色”植树活动，到访客
户可以领取树苗，助力西苑丽景
绿化！

植树活动结束后，西苑丽景
将举行装修讲座，对一期的主要
户型进行装修讲解和材料建议，
有感兴趣的客户更可以当场报
名团购装修，优惠多多，品质保
证该！

西苑丽景3月底即将交房，为感谢东营人民对项目的支持，特推出部分交5千抵3

万特价房源，数量有限，名额有限，抓紧机会前来看房吧！
西苑丽景位于西郊核区位，周边商圈环绕，内部幼儿园、会所、沿街商业、农贸市

场等多重配套!南部城市景观河毗邻，上风上水绝无仅有！西苑丽景配套大升级，首
付5万，4000元/平起，86-133㎡7种户型，给客户更多选择空间。楼盘销售取得惹火的
业绩！随着淄博路的开通，五分钟西城生活圈正式形成。百货大楼、蓝海禧华大饭店
的营业，中凯汽配城、万坤建材城的启动，胜利油田中心医院西郊分院项目落地，一
个西城西拓的新区业已成型！

西苑丽景“拥抱春天 播种绿色”植树活动
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