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楼市

农历新年马上就要到来，在外面工作的
年轻人，大多会选择回家过年，除了享受极为
难得的休闲时光和与亲人团聚之外，更重要
的是趁着年底处理一些在家里的事情，返乡
置业成了大多数人首要考虑的事情之一。

“返乡置业”渐成气候
返乡置业，究其原因，除了难以割舍的乡

情、为父母改善居住条件、家乡经济迅速发展
以及巨大的升值潜力等主动因素外，还有，一
二线城市房价高涨等被动原因。

多少人的梦想需要历经“面包”的考验，
寄托于北上广这样的一线城市，却发现定居
一线城市遥不可及。在外打工的东营小伙告
诉记者：“生活成本越来越高，可自己赚的钱
却没有多大的变化。如果家乡的房子便宜些，
回家置业也是一个可行的办法。”选择回家购
房置业是一个很现实的选择，也是大多数人
都在做的选择，不仅减轻了自己的生活压力，
还让自己拥有了一个避风的港湾。

回家探亲的张先生这段时间也在看房。
看了房，张先生才发现，家乡的房价这两年也
涨了不少，不过相对于大城市，还是便宜。而
且，去年国家对房地产出台那么多调控政策，
好像对东营市没啥太大影响。在亲友聚会的
饭桌上，张先生发现，老家人的话题也离不开
房子：哪儿哪儿的房子排长队抢；谁谁又买房
子了……张先生也绷不住了。

返乡置业需注意，羊年不做异乡客
首先要结合自己情况来判断自己适合在

哪里生存。如果打算是暂时在一线城市漂着，
觉得自己没有足够的实力，也没有足够的愿
望在一线城市立足发展，成家立业，只是想赚
到了钱之后就打算回家发展，可以选择在家
乡购房置业。如果铁了心要在一线城市立足，
那就找准重心，承受住各种压力，努力奋斗。

再者要根据当地的房价发展势头来做出
一个合理的规划，不要冲动盲目的购房。在这
一轮全国性的房产泡沫化运动当中，即使是
二三线城市，房价也出现了不同程度的飙升，
有些小城市的房价居然每平米破万了。如果
没有对应的经济实力作为支撑，房价泡沫化
程度过高，年轻人在当地置业的时候就应该
更谨慎一点。对于东营这个特殊的城市来说，
选择在这里购房置业是个不错的选择，毕竟
生活压力没那么大，而且东营地广人稀，现在
购房正当时。

最后就是置业的时候还要考虑一个收益
问题，一般来说也就是租赁形势和租金水平。
考虑到外出务工人员在买房之后，还有一段
比较长的时间在外面的城市工作，这个时候
如果任由房子空着，则是一种损失。因此在置
业之前，就应该花时间去跑跑看看，当地的租
赁需求怎么样，租金水平怎么样，这样有利于
更好的从投资角度去判断购房置业的价值。

年底回家，正好去看看房、选选房，如果
有合适的心仪房产，并且也符合自己的需求
和规划，则不妨买下来，这也是给自己的未来
安一个家，让自己不再做一个异乡客。

“2014年楼市行情不甚景气，多数开发商都
未完成年度任务。2015年的主旋律依旧是去库
存。但也有个别开发商将推出新房源新户型。”
某楼盘销售经理认为，“实际上，众多购房者也
意识到现在才是最佳购房时机。开发商去库存
回笼资金必定会推出各种优惠活动，不少开发
商在价格上做花样。与去年相比，今年年底项目
上客量增多，对2015年新推是个利好。”

有业内人士分析，东营楼市整体库存偏大，
加上保障房的供应，房产销售压力也越来越大。

但是消费者以刚需为主，改需为辅，投资客户基
本退市。而刚需和改需的置业观基本趋同，对房
子的需求已经超越了本身的居住属性，而更加
看重房子所引申的个人的生活观、价值观以及
身份认同感。

在以往高房价的现实下，房价是考虑之重，
购房者很少能买到自己真正喜欢的房子，房价
第一、房源第二成为买房的固定思路，对于当下
极佳的买房形势，不少专家呼吁，一定要抓住这
紧要关头，购置一套属于自己的小窝。

吸引返乡客群 房企蛮拼的
本报记者 高宇
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“返乡置业”承载“候鸟”梦想

羊年置业需注意
本报记者 侯晓芸

“一线城市挣钱，二线城市置业”，已
不再是个新鲜话题。近年来，每当岁末将
至，返乡置业大军就开始频繁出现于二、
三线城市之间。房企们更是早早备战，抛
出各种优惠、促销，力求争得更多眼球。

一线城市房价总是遥不可及，给生
活其中的异乡客带来了巨大压力，回家
的诱惑逐渐增大。相比于大城市，家乡堵

车时间减、买房成本减、结婚成本减、看
父母次数倍增……幸福感也会因此倍
增。

与其他大城市的繁华、忙碌相比 ,东
营更显亲切随和 ,这也是让每个东营游子
念念不忘的。“外面的世界很精彩”,当初
离开东营无非是想要创造一个美好的未
来 ;“外面的世界很无奈”,高企的房价、快

节奏的生活 ,游子们追逐幸福的脚步越来
越沉重。何不趁此时 ,在家人居住的地方 ,

在这个宜居之城买一套房,为父母,更是为
自己。

为满足归家游子的购房需求，开发
商纷纷推出各种促销手段，以期在农历
新年前再创佳绩。恒大黄河生态城特推
出返乡置业“礼上礼”：即日起，100-130㎡

精装三室抄底首付6万起；170-298㎡现房
大宅最低首付8万起，超低起价5400元/㎡

起3套特价好房限时抢！
在2015返乡置业季，给家乡的老父母

更好的居住环境，以慰多年含辛茹苦的
养育之恩；选择一套潜力无限的房子投
资，给未来一个期望；当然，也要给多年
居无定所的自己安个家。

又是一年返乡置业季
本报记者 董成成

回到家乡买房的人们。

应对淡季 房企狠打翻身仗

作为楼市传统淡季，相比三月、四月的“金
三银四”，以及九月、十月的“金九银十”，每年开
年的一月、二月往往是楼市之中比较冷清的月
份。由于天气寒冷等原因，多家楼盘的上客量和
成交量大多不尽如人意。而今年东营多家楼盘
为了应对淡季，推出的一系列措施和优惠，对打
好开年翻身仗起到了一定的帮助作用。 据
记者了解，当前楼市中的促销优惠虽是与日俱
增，花样也是出奇出新，然而万变不离其宗，主
打返乡置业牌的房企还是占据大多数，并且常
规优惠比往年同期较大，推出的新让利力度也
是一家比一家高。

“如果促销花样都是千篇一律，没有一点
新意的话，相信返乡置业人群也不可能重点关
注，更谈不上有购买的可能，所以开发商只能
不断出新，用一些新创意和新点子吸引返乡置
业人群，以便尽快成交。”有置业顾问称。某销
售经理也认为，当前房企主打的返乡置业牌常
打常新，并且各家侧重点都不一样，主要与产
品定位等因素有关。1月和2月作为一年的开局
之月，其重要性不言而喻，所以开发商也期望
能够博得一个好兆头，用良好的业绩带动士
气，在接下来的月份中出奇制胜，取得更好的
销量。

今冬返乡置业潮升温

返乡置业是近期楼市的热点话题，进入腊
月后，在外的游子开始陆续返乡。按照往年的惯
例，每年春节前后都会有一个销售的小高潮，购
买的主力就是一些大学生和返乡的务工者。

“对于返乡客群来说，现在是买房的好时
机，可选择的楼盘也多。”，某楼盘置业顾问说，
目前东营楼市各个区域在售项目很多，如宝龙
城市广场、东营万达广场、魅力熙郡、格林锦城、
海纳城、东辰清风港、万达高尔夫等等楼盘。

针对返乡人员来去匆匆的特点，同时为了
让务工人员方便快捷地挑房，部分楼盘推出了
贴心的服务，提供专车上门接送看房、送办购房
手续等。只要你有看房的意愿，开发商将给你提
供一条龙的服务，让你在最短的时间内了解全
部楼盘信息

今年过年比往年迟，返乡置业的节点也往

后推了，但开发商却早有准备，不论是优惠政
策、宣传造势还是营销策略都已经提前制定好。
不论是打出优惠措施，还是宣传造势，最终目的
就是要拉动销售。而如何抓住这一庞大客群，吸
引他们的眼球，开发商也是想足了办法。

近期，针对返乡客群，开发商的行销策略发
挥到极致。销售人员深入人流量大的地方，如火
车站、汽车站以及公交站。第一时间将楼盘介绍
以及优惠信息传达给返乡群体。同时，开发商积
极发挥全民营销的营销手段。老业主介绍新业
主，即可获赠价格不等的购物卡、免除两年物业
费等优惠活动也是层出不穷。“通过全员营销已
经让销售的深度从售楼部深入到各个角落，哪
里有人，哪里就有销售人员，”“这样的营销手段
让销售不再局限于售楼部，方式更加灵活，更能
最大限度地挖掘潜在客户。”某开发商如是说。

全力去库存 刚需族快出手
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