
过年买辆新车开回家
价格和质量是重要指标
本报记者 李立红

春节临近，
准备年前开上
新车带着老婆
孩子回家过年
的小伙伴们紧
张起来了。强烈
的购车需求带
动了车市订单
量的提升，而为
了抢占市场份
额，经销商也会
在此期间大举
促销。面对时下
五花八门的促
销方式，这时候
消费者是否花
眼了呢？春节前
买车又该注意
哪些细节呢？对
此，记者采访了
业内人士。

市民正在选购心仪的汽车。（资料片） 本报记者 任小杰 摄
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梅赛德斯-奔驰隆重推出双“新”举
措。从2015年1月1日起，梅赛德斯-奔驰在
中国市场的所有经销商网点推出全新零
配件厂家建议零售价，为客户带来更持
久的物有所值的服务。与此同时，在新年
期间“惠”聚关爱的梅赛德斯-奔驰新春
免费检测活动也如约而至。秉承“修养之
道，一脉相承 My Service”的售后服务
理念，双“新”举措将为广大客户带来更
加物有所值、透明无忧的用车体验。

“梅赛德斯-奔驰在产品领域掀起了
新豪华主义风潮，这不仅意味着最令人
惊叹的设计、最具创新精神的技术和最
高的效率，同样意味着与客户期望的生
活方式相吻合的全新销售和服务体验。
我们正通过最物有所值的服务，强化客

户导向，从而在售后服务领域对‘新豪华
主义’进行独特的演绎，树立令人耳目一
新的市场新形象。”

作为“惠”聚更高价值及更多客户关
爱的开年惊喜，从2015年1月1日起，北京
梅赛德斯-奔驰销售服务有限公司主动
调整了全部零配件的厂商建议零售价
格。新一轮的厂商建议零售价格调整全
面覆盖所有梅赛德斯-奔驰乘用车(梅赛
德斯-奔驰、AMG和smart)车型和各种零
配件，全国所有授权经销商网点都将执
行全新厂商建议零售价格。此次价格调
整的优惠幅度将达到5%-25%。调价后，
梅赛德斯-奔驰E级车电子喇叭的降价幅
度达到8%，而C级车减震器的降价幅度
更是高达25%。

在新春来临之际，梅赛德斯-奔驰春
节免费检测活动将在东营泰岳星徽汽车
4S店如约而至。这是梅赛德斯-奔驰首次
正式将新春检测与夏季检测、冬季检测一
起，并列升级为季节性检测项目。从2015年
1月17日至2月15日，春节免费检测活动将
“惠”聚一系列的礼遇，包括15项涉及冬季
安全行车的免费检测。更有原厂养护产品
的额外礼遇帮助爱车从内而外焕然一新。
同时，针对特定车型的出保老车主，梅赛
德斯-奔驰还将提供3个月的免费道路救
援服务；凡是参与活动的客户都有机会获
得奔驰精品礼包，在新春来临之际送上来
自奔驰的祝福和问候。

详情垂询：东营泰岳星徽汽车有限
公司，预约电话：0546-7786188。

梅赛德斯-奔驰售后服务双“新”举措迎新登场

泰瑞福三羊开泰送吉祥
一重进店礼：

关注泰瑞福福特微信公众号，即
可获赠福特厂家定制的精美礼品一
份。
二重特价礼：

全系车型特价打折促销，最低8 . 5

折起售。
三重精品礼：

全系精品特价打折促销，最低1折
起售。
四重试驾礼：

试驾客户尊享新年大礼包+羊年
玩具套装。
五重置换礼：

活动期间二手车免费评估，泰瑞
福最高价回收，置换新车另送千元现

金礼包。
六重金融礼：

全系低息贷款，并有多项贷款方
案！节前提车早享受，轻松圆您购车
梦。
七重大客户礼：

公务员购车尊享千元补贴，公牌
及协议单位车改员工购车额外尊享大
客户购车礼遇。

亚洲最大的福特品牌旗舰店--

东营泰瑞福汽车有限公司现已盛大开
业！占地10000平米的超大营业区域，
景观式布置让您仅置身于内尊崇便已
油然而生。届时期待您的光临！

地址：北二路与西五路交叉口西
行88米

BMW 3系悠贷金融计划
贴心的年度灵活还款，为您合理

地分配年终奖金，轻松月供只需1999元
起，坐拥BMW 3系尽享王者座驾。

即日起，购车同时加入平安车险，
即可获赠1年期BMW延长保修服务，原
厂呵护，一如往昔。共3000名额，先到先

得，赠完为止。

东营宜宝轩汽车销售服务有限公司
微信互动平台：东营宜宝轩宝马4S店
地址：东营市东营区西四路五干桥南
914号

价格：理性选车很重要
年关将近，在东营多家汽车4S店里，前来看车、买车的市民络绎不

绝。一位销售人员表示，近期到店的客流比平时多出两三成，销量也非
常火爆。记者随机采访了部分有购车意向的市民，他们表示希望能开着
新车回家过年。“亲戚朋友家转一转，新车倍有面儿。”市民金先生表示。

春节前夕往往是购车的旺季，面对厂家一轮又一轮的降价力度，自
是勾起不少消费者的心弦，可在目前的中国，汽车并不是一件普通的消
费品，消费者在选购之前一定要理性做好购车计划。

长期从事汽车销售工作的罗先生介绍，消费者在准备买车时，首
先要做的就是充分预算。除了备足购车的款项外，一两年之内的养车
费用也应做出合理的支出计划，否则，买车也就失去了提高生活质量
的意义。

关于春节前买车是否合适的问题，罗先生表示，主要就是有需要就
买，现在买车过春节时走亲访友就很方便了。“有了预算，往往都是出于
实际的需求，而不是冲着优惠来买的，人们辛辛苦苦工作一年了，节前
家里添辆汽车代步也是一件喜事。”

质量：品牌口碑是关键
罗先生说，对于大多数家庭来说，购车是件大事，自然希望“一步到

位”，选择一部质量可靠、使用舒心的车型最理想。如何获得质量的保
障，让车子用着省心省力，品质和口碑一定要做到心中有数。

对于车辆而言，其对多样化路况的适应性就是对品质的最佳考验。
“如果是主流品牌，其质量管控和车辆路试，都有着一套非常严格的体
系和标准，因此车辆品质能得到相应的保证。”罗先生表示，往往主流品
牌车型，因其品质可靠，美誉度和市场占有率较高，即便是在换车时也
比一般品牌更容易出手。

在车型的选择上，一定要分清主次，决定一款车价值的还是发动
机、变速箱和底盘等核心部件。随着有车一族的大众化，汽车几乎成为
很多人的“第二个家”。对于这个家而言，安全、舒适等因素是必须要考
虑的。汽车安全分成主动和被动两个方面，安全配置的丰富程度也是体
现车辆安全性能的重要方面。

提醒：适合的就是最好的
春节前夕，一直都被认为是最有利的购车时机。对此，罗先生认为，

春节前购车，要看消费者购车的出发点是什么，如果是利用春节放长
假，带着家人朋友到外面郊游，买车不失为一种很好的选择。大多数消
费者关注价格的同时更注重汽车的品牌和售后服务。

罗先生表示，一般每年年底，经销商冲量之际，车价优惠基本放到
了最大，这才是消费者一年中“淘车”的最佳时节。价格、品牌、质量、售
后服务等等综合考量，适合消费者的才是最好的。
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