
乳腺癌发病率逐年增长
2013年全市居民分性别恶性肿瘤死亡率和构成比分布统计显

示，乳腺癌在15类女性恶性肿瘤中排第六位。东营乳腺癌发病率达到
十万分之八十至一百，即每万人中便有八至十人发病，相比全国平均
十万之四十的发病率而言较高。而根据东营市人民医院提供的东营
地区女性乳腺癌发病情况中，平均每年呈21%的比例增长。其中，年
龄在20岁以下的患者也呈增加的趋势。

为了规避乳腺癌带来的风险，除了健康的生活心态和定期体检
外，购买一份合适的重大疾病保险也是非常必要的化解风险方式。比
如说一种癌症，一般的治疗费用是5到20万，平均下来大概是12万左
右，这样一个数字对于一个普通的家庭来讲是一个比较大的负担。

“现在癌症早就不再是不可战胜的了，关键是要早做准备，防患
于未然！”在东城一家广告公司上班的秦女士笑着说。而就在一年前，
她的家庭正面临着一场健康与财务危机。去年秋天，35岁的秦女士被
检查出患上了乳腺癌。“那时候经济状况真的不太好，大病医保只能
涵盖一部分的手术费用，早年的积蓄都投入了公司创业，给孩子准备
的一笔钱还在做长期理财，正在我们全家人万分焦急的时候，一笔保
险理赔款到了。”原来，秦女士曾为自己购买了一份重疾保险，如今，
这笔理赔款填补了她手术费用的空缺及大部分后期治疗费用。

完善保障需“组合拳”
点开淘宝，很多保险公司都以“专为女性设计”、“关爱女性乳腺

癌”这样的宣传语推广自己的专项乳腺癌产品，这些产品也不贵，几
十元就能享有10万元以上的保障额度。实际上，专项乳腺癌保险是重
疾险的一部分，只是有些保险公司将专项乳腺癌保险单独列出来，以
达到“保费低、保额高”的产品推广效果。保险公司还针对卵巢癌、宫
颈癌等妇科疾病也有专门的医疗保障，不过这些保险始终都未脱离
重疾险的身影。从性价比及保险范围来看，不如直接购买一份重疾
险，在同等保障额度情况下，保障的病种更多。

“据国家卫生部门统计，一个人一生中罹患重大疾病的概率是
72 . 18%，我们做保险的，每年都会遇到不少乳腺癌、子宫癌等重大疾
病的案例，所以购买保险是必不可少的！”泰康人寿东城收展处经理
李睿告诉记者，目前泰康人寿推出一款“康逸人生”的保险，可保障12

项重疾和10项轻疾，其中恶性肿瘤(包含所有癌症)排在第一位。
在保险行业，重大疾病保险是常见的险种之一。为了更加贴近大

众需求，2006年，在中国保监会的指导下，保险行业协会和中国医师
协会重新定义了重大疾病的保障范围，基本涵盖了普通大众的常见
25种重大疾病，乳腺癌也包含在这个保障范围内。一些保险公司为了
给客户带来更全面保障，在研发保险产品的时候也不同程度上扩大
了保障范围。

新年伊始，与股市、P2P市场、众筹的热火朝天不同，理财产品市
场显得很冷清。各家银行理财产品预期年化收益率全线下调，国有银
行的产品平均预期年化收益率甚至跌入“四”时代。不过，春节即将到
来，理财产品未来将有一波回暖，稳健型投资者应当把握此轮机会。

元旦以来，理财产品收益率节节下滑。银行理财专家认为，人民
币理财产品收益率回落的主要原因是货币市场收益率下滑；另一方
面，证监会的限制措施令也间接地对银行理财资金的投资收益有负
面影响。

虽然理财市场近期势头渐弱，但随着春节的来临，理财产品依然
具备购买机会。理财师认为，临近春节，金融机构面临着较大的储户
提现压力，与往年一样，春节前流动性紧张的预期依然强烈，理财市
场容易出现高收益产品，投资者应当把握住机会。

面对众多的理财产品，该如何选择？对此，理财师表示，目前股市
热度不减的情况下，与之挂钩的结构性理财产品将会有不错的表现。

对于2015年理财市场整体走势，趋势下降已成为共识。由于经济
市场内动力不足，央行可能会继续实施宽松的货币政策，在这样的情
况下，银行理财产品的收益可能不会再像以前那样出现超高收益，即
使出现，也可能只是阶段性的。根据监管机构的规定，今后银行理财
产品出现季末和月末“冲时点”的情况可能会有所减少，建议投资者
最好选择中长期的银行理财产品。

值得提醒的是，如果投资者想在年后使用资金，就需要看好起息
时间，比如一款40天的银行理财产品，起息时间是5天之后，那么实际
持有这款理财的天数就从40天延长到了45天。

保险保障从容应对“谈癌色变”
本报记者 李立红
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有熟人介绍真的更靠谱吗？

年末买保险警惕“人情单”
本报记者 李立红

很多人最初接触到保险是通过“人情
保单”，由熟人介绍或推荐购买。马上就要
过春节了，亲朋聚会中，你也可能被推销
上这样的保单。保险专家认为，“人情保
单”其实存在诸多问题，那究竟是买还是
不买这个人情呢？听听专家怎么说。

人们常喜欢说：“我在哪里认识个什
么人，做什么事都得找个认识的人，不然
不放心。”通常情况下，这样没错。不过保
险专家吕女士认为，对于保险，熟人可能
真的不会骗你，但是有一个问题，你不懂
保险，所以他/她说的你听不懂，你更是没

有办法判断他/她是否真的懂。那你如何
保障自己的权益呢？

通常，如果买了有问题的商品，我们
都会选择维权，但如果这个东西有人情在
里面，则很可能自己咽下来认亏，谁让自
己买了“人情单”呢！保险也是一样，而且
保险的人情单还有一个特别之处在于，销
售保单给你的熟人，他/她只负责销售，把
这一款保险的复杂条款用白话文解释给
你听，但是他/她不负责理赔。所以如果出
问题，很可能向你推销保单的朋友也无能
为力。

这个时候，如果你要想找保险公司打
官司，可能你还得考虑，你这样做，你和朋
友之间的友谊还能否继续，会不会连累到
他。“朋友可能真的是很想推荐给你好产
品，但是有时候，好心也可能办坏事。”吕
女士说。

在东城上班的徐女士有一位好友是
保险代理人，向她推荐了一款保险。这位
代理人的联系方式上写着，“年存xx元，几
年后可以取xx元，收益率相当于xx%。”其
实，按这样的宣传可以被认为是误导。如
果将这样的证据保留投诉到保监会，这位

代理人至少会得到一个处罚。保险跟银行
存款不一样，银行存款取出来不会有损
失，但是保险不同，取出来会有损失的，所
以不能说“存”。

所以，吕女士建议市民，要留意身边
的保险代理人，他/她是否跟你说过“存”。

“如果是，不一定说明他/她在误导你，可
能公司在培训的时候就跟他们说的是

‘存’，但他/她自己不知道这样是误导，不
可以这样说。但是你这个可以从侧面了解
这个朋友，他懂不懂，懂的多不多，避免自
己被二次误导。”吕女士建议。

时光如梭，转瞬即逝，如今“80后”已经步入而立之年，上有老下有小身处“夹心
层”，肩上的担子不轻。该怎么样为自己和亲人做好保障，解决后顾之忧呢？

◆为爱人：选择健康险
80后年轻人正在步入中年，对于给爱人的保障，应提前作出相应规划。新华保

险公司东营分公司高级理财规划师张经理告诉记者，健康保险按照保险责任划分，
可分为医疗保险、疾病保险、收入保障保险等。

疾病保险主要有重大疾病保险、防癌保险等，重大疾病保险投保者一旦确诊初
次罹患合同约定的重大疾病，即获得现金给付。

收入保障保险是当被保险人由于疾病或意外致残，丧失劳动能力以致失去收
入或减少收入时，由保险人在一定期限内分期给付保险金的一种健康保险。

“选择健康保险应结合自己的保险状况，量身定做适合的险种组合。”张经理
说，如果自身没有任何保险保障，应优先选择住院医疗费用保险，解决基本的住院
费用报销问题。已经拥有医疗保险的人，应建立足额的疾病保险，根据自己的收入
状况，储备较充足的健康基金。

◆为父母：首选意外险
随着父母年龄的增长，老年人成为疾病高发群体，但目前市面上可供老年人选

择的保险产品却少之又少，甚至老年人购买保险可能出现保费与保额“倒挂”现象。
张经理建议，首先为老年人应投保意外险，“因为老年人遭受意外伤害的概率

要高于其他年龄段，所以，老年人应将意外伤害保险作为投保的首选品种。”意外伤
害保险具有保费低、保障高特点，而且老年人在65岁之前购买意外伤害保险，保费
不需多缴，保障一样不少。

据介绍，投保寿险越早越好。寿险产品的费率都是随着年龄的增大而提高，在
这种情况下，老年人投保将可能出现保费“倒挂”现象，即投保人缴费期满后，所缴
纳的总保费之和大于被保险人能够获得的各项保障及收益之和。此外，购买健康险
应注意“保证续保”条款。老年人再次患病的可能性大，如果保险合同中有“保证续
保”条款，保险公司就失去对被保险人进行核保的权利，这样，无论被保险人身患何
种疾病，保险公司都不能增加保费，更不能拒保。

◆为子女：三类险保平安
儿童在成长过程中，可能出现某些不确定因素，包括意外、疾病、教育等。父母

可以通过医保和商业保险的形式来规避未来不可预见的风险，用自己有限的金钱
为孩子无限的未来服务，以满足孩子成长的需求。张经理介绍，少儿保险基本分三
类，可满足孩子成长的不同需求。

少儿生存金保险针对孩子在各个特定成长阶段提供相应的资金支持，比如小
学、初中、高中和大学几个时期的教育基金等，使孩子在每个阶段都有一笔专款专
用的基金支持，减轻父母亲的经济负担。

对被保险少儿一旦发生意外事故导致死亡和伤残，少儿意外死亡及伤残保险
将提供保障，一般附加在少儿生存金保险中，而不单独设立险种。

少儿疾病医疗保险对被保险少儿因患疾病而产生的治疗、住院和手术等费用
提供保障。“如果说少儿意外险关注的是孩子眼前的风险，那么少儿重大疾病保险
则为孩子长远的健康保障。”张经理说，这类保险以附加险的形式出现。

张经理建议为孩子购买保险的顺序是：意外险、医疗险、少儿重大疾病保险。在
这些保险都齐全的基础之上，再考虑购买教育金保险。

80后“夹心层”如何保障全家人
本报记者 李立红

春节前夕理财产品有望“回暖”
本报记者 李立红
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